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投資家の皆様へのご注意
当社が開示する情報の中には、「将来の見通しに関する記
述」が含まれていることがありますが、これらは現在にお
いて入手可能な情報及び仮定に基づき当社が作成したもの
であり、その内容を保証するものではありません。

実際の業績等はさまざまな要因により大きく異なる可能性
があります。
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通期決算ハイライト

• 売 上 高 ： 2,829 億 円 （前期比△ 3.2%）
• 当期純利益 ： 50 億 円 （前期比＋25.3%）
• 配 当 金 ： 40.00 円 (通期8.50円増配予定)

※配当は、株主総会での決議事項になります。

４期連続増益 増配予定

40.0 
50.1 

14/3期 15/3期

億円

31.50 40.00 

14/3期 15/3期

円

2,923 2,829 

14/3期 15/3期

億円

売上高売上高 当期純利益当期純利益 1株当たり配当金1株当たり配当金
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通期決算概況

14/3期
A

15/3期
B

15/3期
通期予想
C

増減率
B/A

達成率
B/C

販売台数(万台) 306 298 △2.6% - -
売上高 292,364 282,961 △3.2% 274,000 103.3%
売上総利益 45,179 46,978 +4.0% - -
販売管理費 38,211 38,386 +0.5% - -
営業利益 6,968 8,592 +23.3% 7,300 117.7%
経常利益 7,050 8,682 +23.1% 7,500 115.8%

税引前当期純利益 7,228 8,244 +14.1% - -
当期純利益 4,002 5,013 +25.3% 4,300 116.6%
EBITDA 9,401 10,771 +14.6% - -

営業利益、経常利益、当期純利益とも過去最高

[単位：万台/百万円]
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決算概況（4Q会計期間）

14/1-3月
4Q A

15/1-3月
4Q B

14/10-12月
3Q（3ヵ月）

C
増減率
B/A

増減率
B/C

販売台数(万台) 86 84 △1.7% 74 +13.0%
売上高 81,049 77,431 △4.5% 75,702 +2.3%
売上総利益 12,450 13,042 +4.8% 11,604 +12.4%
販売管理費 9,989 11,135 +11.5% 8,920 +24.8%
営業利益 2,461 1,906 △22.5% 2,683 △29.0%

経常利益 2,467 1,916 △22.3% 2,696 △28.9%
税引前四半期純利益 2,846 1,613 △43.3% 2,683 △39.9%
四半期純利益 1,556 920 △40.9% 1,661 △44.6%
EBITDA 3,091 2,459 △20.4% 3,207 △23.3%

販売台数は比較的堅調、営利・経常は一過性の経費増で減

[単位：万台/百万円]
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販売台数実績
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量販店等
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86 84 4Q
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〔通信キャリア別〕 〔地域別〕

〔チャネル別〕〔期間別〕

53%
16%

11%
20%

関東甲信越

関西

東海

その他

91%
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SB、その他
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84

年度当初の駆け込み需要の反動減から持ち直し

14/3期 15/3期
1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q
14/3期 15/3期

単位：万台 単位：万台
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来店客数実績（当社直営キャリア認定ショップ）

新料金プラン・新商品・光回線の取扱い、開始月に増加
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【来店客数前年対比_既存店ベース】
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3.2
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11.2 10.0

23.8 24.6

13.4

26.6 26.8
19.0

12/3期 13/3期 14/3期 15/3期

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q
売上総利益 営業利益

単位：億円

四半期 業績推移

パナソニック テレコム
合併



Copyright© CONEXIO Corporation All Right Reserved. 10

経営指標推移

4,996 
6,034 

7,050 

8,682 

2,269 
3,092 

4,002 
5,013 

12/3期 13/3期 14/3期 15/3期
経常利益 当期純利益

４期連続増益
2012年10月の合併以降、右肩上がりに増益基調を継続

パナソニック テレコム
合併

単位：百万円
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ROE・ROA

5.0% 4.5% 4.3% 5.0%

11.9% 12.9%
16.1%

21.3%

12/3期 13/3期 14/3期 15/3期

ROA ROE

ROEは順調に拡大 ROAは合併前水準に

自己株式取得パナソニック テレコム
合併
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2015年3月期 決算概要１

セグメント別の業績/取り組み2

2016年3月期 業績予想3
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8,506 
10,131 

14/3期 15/3期

コンシューマ事業
売上高売上高

営業利益営業利益

＜売上高の微減要因＞

 販売台数の微減（△2.8％）

＜増益要因＞

キャリア認定ショップの
来店客一人あたりの販売率向上

携帯周辺商材の販売強化による
端末1台あたり粗利の向上

コンテンツの販売強化

働き方改善等の販売現場の
生産性向上による販管費の削減

＋19.1％

275,170  263,994 

14/3期 15/3期

△4.1％

単位：百万円

単位：百万円
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キャリアショップでの取り組みコンシューマ事業

携帯周辺
商材

スマホライフをサポートするネ
クシィサービスをご紹介。
お店でアプリのダウンロードを
ご案内している。

お客様の購入意欲を高めるた
めの豊富なラインナップを取
り揃えている。
当社オリジナルブランド商品
も取り扱っている。

光回線契約のための受付専用
カウンターを設置。

来店予約の訴求とともに、
来店予約をしたお客様の
ご案内優先カウンターを設置。

当社運営のドコモショップは、
HPよりご確認ください。

◆TOP＞ショップ情報
（http://www.conexio.co.jp
/business/consumer/shop.h
tml）

受付



Copyright© CONEXIO Corporation All Right Reserved. 15

携帯周辺商材の強化店舗コンシューマ事業

ドコモショップ京橋店

ドコモショップ京見橋店

Before After

Before After

陳列什器
の増加

什器の
入れ替え

アイテム増加

レイアウト改善
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コンテンツサービス

『nexi』はこちらから

スマホポータルサイト 「nexi（ネクシイ）」

会員優待サービス
「ネクシィプレミアム」

ロック画⾯アプリ
「スグネ」

スワイプ
すると

『スグネ』は
こちらから

コンシューマ事業
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14,369  15,714 

2,824 
3,253 

14/3期 15/3期

商品売上+手数料収入 プリペイドカード情報

2,313  2,223 

14/3期 15/3期

法人事業

＜売上高の増加要因＞
 タブレット端末を含む
スマートフォンの販売比率上昇

 マネージドサービス、mbs、営業
支援システム等のクラウドサービ
スの獲得推進

 プリペイドカード（POSAカード）
の販売好調

＜利益の減少要因＞
 端末販売の採算悪化
 ヘルプデスクの先行投資

＋10.3％

△3.9％

17,193 18,967

単位：百万円

単位：百万円
売上高売上高

営業利益営業利益
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法人事業 法人営業での取り組み

ﾓﾊﾞｲﾙｿﾘｭｰｼｮﾝ
mobile
biz suite

法人企業

デバイス関連
スマートデバイス
携帯周辺商材

BPO
(管理ｱｳﾄｿｰｼﾝｸﾞ)
マネージド
サービス

タブレットを含むスマートフォン
アクセサリの販売

営業支援クラウドサービス
セキュリティアプリケーション
業務改善ソリューション

コンサルティング
24時間365日対応ヘルプデスク
回線・資産の管理運用代行

タブレット含むスマートフォンの機器販売からソリューション提案、
また導入運用の支援をワンストップでサービス提供。
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プリペイドカード法人事業

POSAカードの種類に1円単位で自由に
購入金額を設定できるバリアブルカード
が登場。

 現在、以下のPOSAカードが対応し、順次
拡大予定。

バリアブルカード発売 「ココストアグループ」で取り扱い開始

ココストア設置什器（56面）

※POSAカードとは、「Point of Sales Activation」の略称で、
インコム・ジャパン株式会社の登録商標です。
POSA（ポサ）カードは、レジでのお支払いが確定した時点
で初めて、対象のカードが使用可能となる（有効化される）
カードです。

iTunes DMMBitCash
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法人事業 M2M/IoTのサービス強化

運行情報

golo

・車両位置（ＧＰＳ）
・車速
・エンジン回転数
・ガソリン残量
・燃費
・冷却水水温
・ヘッドライト点灯状態
・シートベルト状態 など

診断情報
・燃料/吸気系統
・イグニッション関係
・排気ガス関係
・車速IDLE関係
・ECU関係
・ネットワーク関係 など

診断情報の活用
故障個所表示

車両位置の活用
「今どこ」サービス

車両位置、車速の活用
走行データの閲覧

～テレマティクスの一例～
車両の「運行情報」と「診断情報」をネットワークを介して随時取得可能。
取得した情報を運行管理の効率化やメンテナンスの車両管理などに活用できる。

故障

走行距離、走行時間等の
データをグラフ化

バスの
場所を
表示
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2015年3月期 決算概要１

セグメント別の業績/取り組み2

2016年3月期 業績予想3
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2016年3月期 事業環境/経営方針

市場動向
• 一定の買替需要
• 2台目タブレット需要
• SIMロックの解除
• 消費者保護ルールの改正
• M2M/IoTの高まり
• プリペイドカードの伸長
• 雇用、所得環境の改善

通信キャリア
• 光回線のセット販売による
顧客の囲い込み競争激化

事業環境 経営方針

人財の育成/
環境整備

既存事業の
収益率向上

伸長市場/
新規事業へ注力
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2016年3月期 経営方針

 顧客をはじめとする既存資産を基盤に関連ビジネスの拡大
 プリペイドカードの販売強化及び販路拡大
 新規事業への投資による新たな収益基盤の創出

 携帯周辺商材・コンテンツ・法人向けクラウドサービス販売拡充
（お客様一人当たり、一社あたりの収益増大）

 リアル拠点（お客様接点）の強みを活かした
光回線の獲得最大化やネットビジネスの展開

 コスト構造改革の継続

 人財育成体系の再整備／人財の成長支援
 働き方改善・働きやすい環境の整備、定着化
 ワークライフバランス・ダイバーシティ経営の促進
 コンプライアンス体制の強化
 企業理念の浸透

人財の育成
/環境整備

既存事業の
収益率向上

伸長市場/
新規事業へ
注力
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2016年3月期 業績予想

2015/3 2016/3（予）
通期 通期 増減率

（販売台数） 298 300 +0.6%
売上高 282,961 285,000 +0.7%
営業利益 8,592 8,150 △5.1%
経常利益 8,682 8,250 △5.0%
当期純利益 5,013 5,030 +0.3%

40.0 
50.1 50.3

0.0

20.0

40.0

60.0

14/3期 15/3期 16/3期(予)

億円

2,923 2,829 2,850 

0

1,000

2,000

3,000

4,000

14/3期 15/3期 16/3期(予)

億円

70.5 
86.8 82.5 

0

20

40

60

80

100

14/3期 15/3期 16/3期(予)

億円

[単位：万台/百万円]

【当期純利益】【売上高】 【経常利益】

増収増益を計画
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業績予想の前提条件
 販売台数 300万台（前年同期比＋0.6％）

 携帯端末の買替サイクル、光回線セット販売により前年比増
 売上高 前年同期比 +0.7％
 営業利益 前年同期比 △5.1％

 手数料の一部改定
 光回線の獲得増
 携帯周辺商材、コンテンツ、ポータルサイト「nexi」の獲得増
 法人向けクラウドサービス（マネージド/mbs等）の営業強化
 プリペイドカードビジネスの強化
 コスト構造改革の継続
 接客応対力強化に向けた人員増と人財育成の強化

 投資計画 1,996 百万円
 移転・改装（51店）
 ショップシステム、法人顧客向けシステムのシステム投資 等

 採用計画 新卒採用 287名（2015年4月）
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株主還元方針

中間 期末 通期 総額
（百万円）

配当性向

2015/3 18.00 22.00 40.00 1,789 35.7%
2016/3（予） 22.50 22.50 45.00 2,013 40.0%

【１株当たり配当金 単位：円】

26.50 26.50 31.50 40.00 45.00 

52.2%
43.1% 38.3% 35.7% 40.0%

0

0.1

0.2

0.3

0.4

0.5

0.6

0.00

10.00

20.00

30.00

40.00

50.00

12/3期 13/3期 14/3期 15/3期 16/3期(予)

％円

1株当り配当金 配当性向(右軸)

１株当たり配当金・配当性向

株主の皆様に対する利益還元を重要な経営課題と認識
配当性向40％を目処とし、安定的な配当を継続して行う
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中期目標イメージ

営業利益目標 100 億円
１．コスト構造改革を継続し、既存事業の収益率を改善する

２．成長事業や新規事業への投資を推進する

３．売上総利益における周辺（新規）ビジネス（※）の構成比を
『３０％以上』に高める

※周辺（新規）ビジネス 代表的なサービス
 コンシューマ事業：携帯周辺商材(アクセサリ)、「nexi」コンテンツ
 法人事業：マネージドサービス、mbs、プリペイドカード、M2M/IoT

※周辺（新規）ビジネス 代表的なサービス
 コンシューマ事業：携帯周辺商材(アクセサリ)、「nexi」コンテンツ
 法人事業：マネージドサービス、mbs、プリペイドカード、M2M/IoT
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参考資料：会社概要参考資料：会社概要
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 社名 ：コネクシオ株式会社
（CONEXIO Corporation）

 本社 ：東京都新宿区西新宿八丁目17番1号
新宿グランドタワー37F

 代表者 ：代表取締役社長 井上 裕雄
 設 立 ：1997年8月（現在第18期）
 事業内容：携帯電話の卸売・販売及び携帯電話を

利用したソリューションサービスの提供
 資本金 ：27億円
 主要株主：伊藤忠商事㈱
 従業員数：4,828名（2015年3月31日現在）

会 社 概 要

 1991年：伊藤忠商事㈱が携帯電話販売事業に着手
 1992年10月：ドコモショップ八王子店

（全国ドコモショップ第一号店）OPEN
 1997年 8月：伊藤忠商事㈱の100％出資により、

同社の通信関連事業の業務受託会社
として当社設立

 2002年 4月：伊藤忠商事㈱からの会社吸収分割
により、携帯電話販売に関わる
一次代理店としての地位を承継

 2006年 3月：東証２部に株式上場
 2007年12月：東証１部銘柄に指定
 2008年 7月：㈱日立モバイルの携帯電話販売事業

を買収
 2012年10月：パナソニック テレコム㈱と合併
 2013年10月：コネクシオ㈱に社名変更
 2014年 7月：本社を東京都新宿区に移転

沿 革

会社概要・沿革
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当社のビジネスモデル
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当社の特長

業界第２位の代理店
総販売台数300万台規模となり業界３強の一角に

NTTドコモNO.1代理店
全国販売台数・東名阪販売台数・キャリアショップ数ともに 1位

キャリアショップ
423店舗（3月末現在）

店頭個人会員
826万回線超（3月末現在）

出典：MM総研

※2015年3月期の販売実績合計
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当社のCSR活動

2014年度 CSRレポート
2014年度のCSR報告書は、
ISO26000の7つの中核主題に
沿った形でCSRの取組みを
ご紹介

新宿区のワーク・ライフ・バランス
推進企業に認定

HP＞CSR＞CSRレポート
（http://www.conexio.co.jp/csr/index.html）

⼥性活躍推進セミナーにて
当社事例のご紹介

使⽤済み携帯電話の回収による
ワクチンの寄付
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IRに関するお問い合わせ先
◆経営企画部 広報・IR課
TEL ： 03-5331-3702           
◆ホームページ
http://www.conexio.co.jp/ir/index.html

最新のリリース情報や
リリースのバックナン
バーを随時掲載

IRに関するお問い合わ
せはこちら

IR資料をリリースごと
に見やすく表示
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【参考】全国携帯電話販売代理店協会
当社は、一般社団法人 全国携帯電話販売代理店協会 の設立に参画
して、副会長会社として重要な役割を担い、消費者の苦情縮減・店頭販
売サービス向上に向けた取り組みを推進しています。

全国携帯電話販売代理店協会
• 名称一般社団法人全国携帯電話販売代理店協会（略称：全携協）
• 英文名 National Association of Mobile-phone Distributors（略称：NAMD）
• 設立平成 26 年 12 月 15 日
• 本社東京都渋谷区恵比寿四丁目４番７号第６伊藤ビル３階
（平成 27 年４月より）

全国携帯電話販売代理店協会
• 名称一般社団法人全国携帯電話販売代理店協会（略称：全携協）
• 英文名 National Association of Mobile-phone Distributors（略称：NAMD）
• 設立平成 26 年 12 月 15 日
• 本社東京都渋谷区恵比寿四丁目４番７号第６伊藤ビル３階
（平成 27 年４月より）

 お客様へ商品やサービスをご案内する私たちの携帯電話ショップの役割はまさ
に重要な社会インフラです。

 私たちが“すべてのお客様が安心して安全に携帯電話サービスをご利用いただけ
る環境”を目指していきます。

 お客様視点での丁寧でわかりやすい説明やアフターサービスを充実させていく
ことは、ひいてはわが国の豊かな ICT 社会実現への貢献につながるという業界
としての共通認識のもと、本協会を設立いたしました。




