
2015 年12月期
第１四半期 決算説明資料

株式会社IBJ
東証二部：6071

2015年 5月Copyright © IBJ Inc. All rights reserved. 1



１．決算概要
２．事業概要
３．成長戦略
4．参考資料

・・・・・
・・・・・
・・・・・
・・・・・

3～7p

8～16p

17～29p

30～34p

Copyright © IBJ Inc. All rights reserved.
2

INDEX



Copyright © IBJ Inc. All rights reserved.
3

1 . 決算概要



単体業績の営業利益は前年同期比45％超単体業績の営業利益は前年同期比45％超
単体業績

メディア
部 門

サービス
部 門

営業利益は前年同期比 45％超
■売 上 高
■営業利益

927 百万円（前年同期比 +28.2％）
194 百万円（前年同期比 +45.5％）

■売 上 高
■セグメント利益

627 百万円（前年同期比 +38.3％）
256 百万円（前年同期比 +51.9％）

■売 上 高
■セグメント利益

300 百万円（前年同期比 +11.2％）
124 百万円（前年同期比 +4.7％）
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両部門とも増収増益を継続
1. 決算概要 １Q決算ハイライト（201５年1月～３月）



927,380 723,197 1,775,614 52.2% 3,861,745 24.0%

（単位：千円）

半期進捗率は50%超を達成半期進捗率は50%超を達成

※業績予想の修正は慎重に検討中とするも1Q計画は大きく上回って着地

当期 1Q
(2015年1月～3月)

前期 1Q
(2014年1月～3月) 半期業績予想 半期進捗率 通期業績予想 通期進捗率

売 上 高

194,787 133,866 321,829 60.5% 785,330 24.8%営 業 利 益

194,115 133,088 316,049 61.4% 754,760 25.7%経 常 利 益

122,691 80,863 200,691 61.1% 479,273 25.6%当期純利益

5

業績予想の進捗も順調
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1. 決算概要 1Q損益計算書 (2015年 1月～3月）



（単位：百万円）

営業利益は前年同期比 61百万円増営業利益は前年同期比 61百万円増

133
営業利益

+204
売上高

△20
売上原価

△52

地代家賃

△28
広告宣伝費
販促費

人件費

その他販管費

194
営業利益

前期1Q
（2014年1月～3月）

当期1Q
（2015年1月～3月）

61百万円
営業利益が増加
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△19
△24

営業利益は拡大
1. 決算概要 1Q増減分析 (2015年 1月～3月）



1. 決算概要 貸借対照表

7
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（単位：千円）

増　減 増減要因

流動資産
現金及び預金

資産合計

流動負債

固定負債

負債合計

資本金・資本剰余金

利益剰余金

自己株式

純資産合計

負債純資産合計

・配当金および納税により預金減少

・純利益の計上
・配当金の支払

固定資産
有形・無形資産
投資その他の資産

1,624,425
1,191,426

1,903,921
1,458,529

△279,496
△267,103

2,460,361 2,735,514 △275,153

792,285 1,029,504 △237,219

243,032 252,644 △9,612

1,035,318 1,282,148 △246,830

676,760 676,760 0

738,825 771,746 △32,921

△478 △478 0

1,425,042 1,453,365 △28,323

2,460,361 2,735,514 △275,153

835,935
435,213
400,721

831,592
431,009

+4,343
+4,204

400,583 +138

・未払税金の減少

2015年3月末 2014年12月末
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2 . 事業概要



（単位：千円）

FY2014
（実績）

FY2015
（業績予想） 増　減 増減率

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

3,500

4,000

売 上 高

営 業 利 益

経 常 利 益

当 期 純 利 益

Copyright © IBJ Inc. All rights reserved.
9

3,317,143 3,861,744 +544,601

643,369 785,330 +141,961

630,247 754,760 +124,513

404,708 479,272 +74,564

16.4%

22.1%

19.8%

18.4%

2007年
12月期

2008年
12月期

2009年
12月期

2010年
12月期

2011年
12月期

2012年
12月期

2013年
12月期

2014年
12月期

2015年
12月期

（百万円）

85
278

1,032

1,518
1,819

2,125

2,574

3,317

3,861

2. 事業概要 通期業績予想



メディア営業

イベント事業

 約4,500万PV

月間 PV 数

 約 2,500組

年間結婚カップル数

 約342,000名

婚活会員数

ラウンジ事業 連盟事業

 約54,000名

会員数

婚活サイト 婚活パーティー・街コン

婚活会員向け広告サービス
IBJ結婚相談所
（東名阪に９店舗）

加盟店相談所
（全国約1,000店舗）

婚活 Ad 
Network

婚活DSP

2

4 53
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婚活会員数 約342,000名婚活会員数 約342,000名
2015年３月末現在

 約288,000名

会員数

コミュニティ事業
1

日本最大規模の婚活サービス企業
2. 事業概要 全体イメージ



 約4,500万PV

月間 PV 数

 約 8,000名

月間会員登録数
 約 2,500本

月間イベント数
 約20,000名

月間お見合い者数
 約 2,500組

年間結婚カップル数

 約342,000名

婚活会員数

Copyright © IBJ Inc. All rights reserved.
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ネットとリアルを最大限に活用！ネットとリアルを最大限に活用！

日本最大規模の集客力と会員数
2. 事業概要 IBJ の強み



8,000

10,000

12,000

14,000

0

（百万円）

（名）

50

100

150

8,642

12,572

2014年
1Q末

2015年
1Q末

ブライダルネット月会費課金者数

コミュニティ事業 - 売上推移
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8,896
9,751

10,481

2014年
2Q末

2014年
3Q末

2014年
4Q末

87

115

88 89 97

2014年
1Q

2015年
1Q

2014年
2Q

2014年
3Q

2014年
4Q

152,613 名

ブライダルネット会員数

12,572 名

3,000 円

月会費

（1Q末）

（1Q末）

ブライダルネット月会費課金者数

会員数は約15万名超
2. 事業概要 ①コミュニティ事業



81 ,258 名

動員数

6 ,761 回

開催回数

動員数×開催回数

イベント事業 - 売上推移

100

200

300

400
（百万円）

347

3万名

4.5 万名

6万名

7.5 万名

9万名

55,768
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開催回数

（１Q）

（１Q）

81,258

70,731
77,083

82,160

2014年
1Q

2015年
1Q

2014年
2Q

2014年
3Q

2014年
4Q

251

308
346 360

2014年
1Q

2015年
1Q

2014年
2Q

2014年
3Q

2014年
4Q

4,545回
6,020回

6,761回6,616回6,938
回

4,545回
6,020回

6,761回6,616回6,938
回

動員数は約8万名超
2. 事業概要 ②イベント事業



成婚率は５2％超

4,033名

会員数

205名

成婚数

会員数×成婚数
（名）

3,500

3,750

4,000

4,250

171名
204名
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2. 事業概要 ③ラウンジ事業

成婚数

（１Q）

（1Q末）

ラウンジ事業 - 売上推移
350

300

250

200

（百万円）

205名

3,694

4,033

2014年
1Q末

2015年
1Q末

3,781

3,900 3,951

2014年
2Q末

2014年
3Q末

2014年
4Q末

202名
226名 205名

262

301

271
292 297

2014年
1Q

2015年
1Q

2014年
2Q

2014年
3Q

2014年
4Q



50,000

51,000

52,000

53,000

55,000

50

75

100

125

150

登録会員数×相談所数

連盟事業 - 売上推移

（名）

（百万円）

５4,122 名

登録会員数

1,031 社

相談所数
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相談所数

（1Q末）

（1Q末）

51,049

54,122

52,683
53,30353,316

2014年
1Q

2015年
1Q

2014年
2Q

2014年
3Q

2014年
4Q

54,000

914社

913社

1,031社

953社
989社

913社

1,031社

953社
989社

133

89
95

112

128

2014年
1Q

2015年
1Q

2014年
2Q

2014年
3Q

2014年
4Q

登録会員数は約５.4万名超
2. 事業概要 ④連盟事業



3,500

4,000

4,500

5,000
（万PV）

0

25

50

75

100

PV数は約4,500万PV
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2. 事業概要 ⑤メディア営業

ビッグデータを活用して
婚活会員にマッチした

広告を配信

婚活アドネットワーク

4,489万PV

PV数（1Q末）

PV（ページビュー）数

メディア営業 - 売上推移
（百万円）

※IBJ主要サイトのPV数

3,732

4,489

2014年
1Q末

2015年
1Q末

3,715

4,014 4,028

2014年
2Q末

2014年
3Q末

2014年
4Q末

54 5963 55 53

2014年
1Q

2015年
1Q

2014年
2Q

2014年
3Q

2014年
4Q
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3 . 成長戦略



婚活市場ニーズの高まり
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3. 成長戦略 日本の少子化問題と国策

イベント動員数増加

前年比
+50%
29万名

「婚活」5人に1人 1,111万人

前年比
+25%
803名

前年比
+7%
5.3万名

前年比
+50%
29万名

生涯未婚率上昇 検索数増加

「婚活」

引用元：グーグルトレンド

5人に1人

2,711万人（※1）×41%（※2）=1,111万人

※1…20～59歳の未婚者数 人口統計データ（平成22年国勢調査） ※2…婚活者割合 京大学社会科学研究所の「働き方とライフスタイルの変化に関する全国調査（ＪＬＰＳ）2009」におけるアンケート結果

婚活者数増加

IBJが婚活市場ニーズに応える！

1,111万人

前年比
+25%
803名
成婚者数増加

引用元：国立社会保障・人口問題研究所「人口統計資料集」ほか

登録会員数増加

前年比
+7%
5.3万名

2014年 12月期実績 2014年 12月期実績 2014年 12月期実績



日本の国策に応えるIBJ
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3. 成長戦略 日本の少子化問題と国策

IBJは婚活分野で全面支援IBJは婚活分野で全面支援

「少子化問題」 ＝ 「地方の人口減少」

住居対策住居対策子育支援子育支援 就業支援就業支援

未婚化・晩婚化未婚化・晩婚化
しかし、根本的な問題は・・・

国の政策事例“子育＆就業支援・住居対策”



富山県

現在7つの府県で実施。問合せ増加中現在7つの府県で実施。問合せ増加中

結婚支援セミナーを講演
京都府 山梨県

婚活研修を実施

和歌山県
婚活研修を実施

岐阜県
結婚支援セミナーを講演

高知県
婚活支援セミナーを講演

山形県
結婚支援研修を実施

行政、地方自治体とも連携

Copyright © IBJ Inc. All rights reserved.
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3. 成長戦略 IBJ の取り組み

婚活支援セミナーを講演

徳島県
連携実施予定



第１回 婚活シンポジウム開催予定（6月21日）

婚活シンポジウムに小泉進次郎氏など著名人が登壇予定

婚活サポートコンソーシアムの取り組み

Copyright © IBJ Inc. All rights reserved.
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3. 成長戦略 IBJ の取り組み



成長戦略 ３つの柱
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3. 成長戦略 IBJ が果たすべき役割

ビッグデータビッグデータ
台湾にパーティー専用の
店舗（１号店）を出店

アドテクノロジーと
ビッグデータ

婚活からライフデザインへ
事業領域を拡充

婚活からライフデザインへ
事業領域を拡充

海外展開ビッグデータ

ライフデザイン

海外展開ビッグデータ

ライフデザイン



連携強化

会員カップル
への式場紹介

提携によるビジネスメリット

現在、婚礼関連企業14社と提携現在、婚礼関連企業14社と提携

2,500組 婚礼関連
企業2,500組

年間年間

テイクアンドギヴ・ニーズ

藤田観光

ワールドブライダル

目黒雅叙園

その他、婚礼関連企業

Copyright © IBJ Inc. All rights reserved.
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3. 成長戦略 事業領域強化の施策

婚礼関連
企業

ブライダル市場マリッジ市場
（成婚＝供給） （結婚＝需要）



高

遠近

低

バ
リ
ュ
ー

ライフタイム

婚活関連のライフデザイン領域へと拡充婚活関連のライフデザイン領域へと拡充

2,500組2,500組
年間年間

ブライダル ライフ

婚約
指輪

不動産

婚約
指輪

不動産

妊活 転職

結婚
指輪
結婚
指輪

式場
紹介
式場
紹介 保険保険

事業の領域拡充

不動産と保険事業へ
の拡充を実施予定！

領域拡充によるビジネスメリット

Copyright © IBJ Inc. All rights reserved.
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3. 成長戦略 事業領域の拡充

マリッジ

妊活 転職妊活 転職



アドテクノロジー領域 コーディネイト領域

入会後 お見合い 交 際 成 婚イベント
来 訪 者入会前

婚活 Ad Network
会員登録：約8,000名 /月間

婚活 DSP
ユニークユーザー：
約700,000名/月間

対面セールス、手交（手渡）

イベントスポンサー

婚活会員約342,000名にアプローチ

Copyright © IBJ Inc. All rights reserved.
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3. 成長戦略 IBJ にしかできないプロモーション



成長戦略 ３つの柱
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3. 成長戦略 IBJ が果たすべき役割

台湾にパーティー専用の
店舗（１号店）を出店

ビッグデータビッグデータビッグデータビッグデータ
アドテクノロジーと
ビッグデータ

アドテクノロジーと
ビッグデータ

婚活からライフデザインへ
事業領域を拡充

海外展開

ライフデザイン

海外展開

ライフデザイン



IBJ プロフィール

情報の統一化

個人属性データに
マッチした広告を
ピンポイント配信

全サービスの個人属性データを統一化。
一元管理されたデータベース「IBJプロフィール」を導入予定。
全サービスの個人属性データを統一化。
一元管理されたデータベース「IBJプロフィール」を導入予定。

個人属性データを活用した広告配信システム

ビッグデータの活用

広告配信システム

婚活アドネットワーク

性別、体型、年齢
地域、年収  etc..

Copyright © IBJ Inc. All rights reserved.
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3. 成長戦略 会員基盤を活用した独自ビッグデータ



成長戦略 ３つの柱

Copyright © IBJ Inc. All rights reserved.
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3. 成長戦略 IBJが果たすべき役割

海外展開海外展開
台湾にパーティー専用の
店舗（１号店）を出店

台湾にパーティー専用の
店舗（１号店）を出店

ビッグデータビッグデータ
アドテクノロジーと
ビッグデータ

ライフデザインライフデザイン
婚活からライフデザインへ

事業領域を拡充



0

100

200

300

400

（名）
500

2014年4月 2014年10月 2014年11月 2014年12月 2015年1月 2015年3月2014年9月2014年8月2014年7月2014年6月2014年5月 2015年2月

本格展開

旧パーティー会場は飲食店舗を利用 新パーティー会場（自社店舗）

台湾に自社店舗オープン。海外市場で展開！

43

377
333

394

473
503

315
348

108128
60

2014年8月以降、自社店舗でのパーティー運用
以後、飛躍的な動員数の伸びを記録している

海外でも事業展開

Copyright © IBJ Inc. All rights reserved.
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3. 成長戦略 台湾でも本格展開

350
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4 . 参考資料



株式会社 IBJ（株式会社アイビージェー　/　IBJ,Inc.）社 　 名

代表取締役社長　石坂 茂　　/　　代表取締役副社長　中本 哲宏代 表 者

〒160-0023　東京都新宿区西新宿1-23 -7 新宿ファーストウエスト12F所 在 地

2006年 2月設 　 立

338,380千円　※2014年 12月末現在資 本 金

12月決 算 期

コミュ二ティ（婚活サイト）事業　/　イベント（パーティー・合コン・街コン）事業　/　直営婚活ラウンジ事業
結婚相談所連盟事業　/　ライフデザインメディア事業 

事 業 内 容

242名　※2015年 3月末現在スタッフ数

1８拠点　※2015年 3月末現在
新宿（4拠点）・銀座・有楽町・東京・恵比寿（2拠点）・仙台・横浜・大宮・大阪（2拠点）・心斎橋
神戸・名古屋（2拠点）

拠 　 点

4. 参考資料 会社概要
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経営理念は、ご縁がある皆様を幸せにする



株式会社ブライダルネットを設立。
日本初のインターネット結婚情報サービス「ブライダルネット」本格オープン。

2000 年

ヤフー株式会社の要請により100％子会社となり、Yahoo!JAPANの婚活サービスを構築。2003 年

国家公務員共済組合連合会 (KKR) の福利厚生サービスを受託。 2004 年

現経営陣によるMBOにより、ヤフー株式会社より独立。
株式会社ＩＢＪを設立し、日本結婚相談所連盟事業を開始。第2創業期へ。

2006 年

銀座と新宿に、直営ラウンジを新規出店し、ラウンジ事業を開始。ウェブとリアルの融合が本格的にスタート。
株式会社日本ブライダルコミュニティー（ＮＢＣ）の子会社化を実施。 

2007 年

創業10周年。婚活オペレーションシステム「ＩＢＪＳ」をフルリニューアル。 2010 年
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2015年は設立15周年

次頁へ続く



婚活サイト「ブライダルネット」をフルリニューアル。
日本最大規模のソーシャル婚活メディアへと成長。

2011 年

大阪証券取引所（現：東京証券取引所） JASDAQ（スタンダード）に株式上場。 2012 年

東京証券取引所 市場第二部へ市場変更。2014 年
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設立15年を迎え、さらなる飛躍へ



株式会社 IBJ　（株式会社アイビージェー　/　IBJ,Inc.）
〒160-0023 東京都新宿区西新宿1-23-7 新宿ファーストウエスト12F

財務経理部
TEL:03-5324-5660　FAX：03-5324-5667 　Mail： ir@ibjapan.jp
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お問い合わせ先

この資料は投資家の参考に資するため、
株式会社 IBJ（以下、当社）の現状をご理解頂くことを目的として、当社が作成したものです。

当資料に記載された内容は、
2015年5月現在において一般的に認識されている

経済・社会等の情勢及び当社が合理的に判断した一定の前提に基づいて作成されておりますが、
経営環境の変化等の事由により、予告なしに変更される可能性があります。


