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1982年 昭和57年 ３月
東京日産自動車販売株式会社の新規事業として、
日本アイ・ビー・エム株式会社初となる特約店事業を開始

1989年 平成元年 ３月
東京日産自動車販売株式会社 コンピュータ事業部を分社独立
東京日産コンピュータシステム株式会社設立（略称TCS）

2002年 平成14年 ７月 データセンター事業開始

2003年 平成15年 ９月 PARTNERヘルプデスク開始

2004年 平成16年 ３月 ＪＡＳＤＡＱ市場上場

2011年 平成23年 12月 第２データセンター稼働

2013年 平成25年 ４月 ビッグデータビジネス参入

2013年 平成25年 ６月 サプライヤー様向けEDIソリューション『EXシリーズ』発表

2015年 平成27年 ２月 IBM Beacon Awards 2015 Finalist 受賞

2016年 平成28年 2月 IBM Choice Awards 2016 受賞

沿革
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2016年３月期 業績概要

2015年３月期 2016年３月期 前年同期比

売上高 6,297 6,530 +233 + 3.7%

営業利益 207 210 + 3 + 1.5%

経常利益 201 208 + 7 + 3.6%

当期純利益 108 127 + 18 +17.3%

売上高
営業利益率 3.3％ 3.2％
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(単位：百万円）
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法人税等２７百万円（前期１２百万円）及び繰延税金資産取崩
５３百万円（前期８０百万円）により、税金費用８１百万円（前期
９２百万円）計上し、当期純利益１２７百万円

サーバーなどのハードウェアは低迷。第三世代プラットフォー
ムであるクラウド技術を元にしたマネージドサービスとソフト
ウェアは順調に推移し、増収増益。

2016年３月期 業績のポイント
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売上高 6,530百万円（前期比+3.7％ 増収）

営業利益 210百万円（前期比+1.5％ 増益）

当期純利益 127百万円（前期比+17.3％ 増益）
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2016年３月期 売上高増減要因分析

マネージドサービス
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金額単位：百万円 2015/3 2016/3 増減

(負債の部)

流動負債 1,645 2,068 ＋423
買掛金 768 1,268 ＋499
リース債務 63 60 △ 2
未払金 234 169 △ 65
その他 578 569 △ 9

固定負債 347 300 △ 47
リース債務 60 - △ 60

負 債 合 計 1,993 2,369 ＋375
(純資産の部)

株主資本 2,147 2,242 ＋ 94
資本金 867 867 -
資本剰余金 447 447 -
利益剰余金 832 927 ＋ 94

評価・換算差額等 29 21 △ 8
純資産合計 2,176 2,263 ＋ 86

負債・純資産合計 4,169 4,632 ＋462

金額単位：百万円 2015/3 2016/3 増減

(資産の部)

流動資産 3,351 3,884 ＋533
現金及び預金 1,284 1,389 ＋104
売掛金 1,553 1,725 ＋172
商品 21 223 ＋202
前払費用 156 162 ＋ 5
繰延税金資産 106 55 △ 50
その他 228 328 ＋ 99

固定資産 818 747 △ 71
有形固定資産 368 440 ＋ 71
無形固定資産 90 89 △ 1
投資その他の資産 359 217 △141

長期前払費用 132 1 △130
繰延税金資産 73 74 ＋ 1
その他 153 140 △ 12

資 産 合 計 4,169 4,632 ＋462

貸借対照表
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2015年３月期 2016年３月期

営業活動によるキャッシュ・フロー 332 509
税引前当期純利益 201 208
減価償却費 129 178
売上債権の増減額（△は増加） △ 166 △ 202
たな卸資産増減額（△は増加） 92 △ 204
仕入債務の増減額（△は減少） △ 89 499
前払費用、長期前払費用の増減額(△は増加) 131 124
その他 33 △ 94

投資活動によるキャッシュ・フロー △ 40 △ 308
有形・無形固定資産の取得による支出 △ 40 △ 306
その他 △ 0 △ 1

財務活動によるキャッシュ・フロー △ 123 △ 96
配当金の支払額 △ 62 △ 32
リース債務の返済による支出 △ 59 △ 63
その他 △ 0 △ 0

現金及び現金同等物の増加額 168 104
現金及び現金同等物の期首残高 1,115 1,284
現金及び現金同等物の期末残高 1,284 1,389

キャッシュ・フロー
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(単位：百万円）
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対処すべき課題
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新規顧客の
獲得と

既存顧客の
取引拡大

顧客満足度
の充実

パートナー
企業との

アライアンス

売上高営業
利益率の

向上
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マネージドサービス

EDI関連ソリューション

ビッグデータ 予測分析サービス

新規顧客の獲得と既存顧客の取引拡大
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11

新規顧客の獲得と既存顧客の取引拡大

（単位：百万円）

◆新規取引は順調に推移
◆１社あたり取引高は5.8百万円→6.0百万円
◆新規取引は順調に推移
◆１社あたり取引高は5.8百万円→6.0百万円
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マネージドサービス
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新規顧客の獲得と既存顧客の取引拡大

http://www.tcs-net.co.jp/products/managed/弊社ホームページより引用
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マネージドサービス
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新規顧客の獲得と既存顧客の取引拡大

（ 契約）
58社

（98契約）（ 契約）
54社

（89契約）

〔2015年３⽉期〕〔2014年３⽉期〕

（ 契約）
63社

（138契約）

〔2016年３⽉期〕

◆お客様満足度調査で高評価を獲得
◆大型サービスが進捗
◆お客様満足度調査で高評価を獲得
◆大型サービスが進捗

※データセンター契約推移
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新規顧客の獲得と既存顧客の取引拡大

EDI関連ソリューション

http://www.tcs-net.co.jp/products/it/edi-EX-Partenr.html
弊社ホームページより引用
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ＥＸシリーズ

ＮＣＳ受注出荷システム

関連機器 構築・運用

新規顧客の獲得と既存顧客の取引拡大

EDI関連ソリューション

◆新システム移行の機会獲得
◆EXシリーズの品揃え拡充
◆新システム移行の機会獲得
◆EXシリーズの品揃え拡充

〔2016年3⽉期〕

自動車
サプライヤー

市場 （ ）
45社

（1億円）
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新規顧客の獲得と既存顧客の取引拡大

ビッグデータ 予測分析サービス

http://www.tcs-net.co.jp/case/NTH.html
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弊社ホームページより引用
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新規顧客の獲得と既存顧客の取引拡大

ビッグデータ 予測分析サービス

◆「将来の可能性を追求するビジネス」の実現
◆外販と機能拡張の継続
◆「将来の可能性を追求するビジネス」の実現
◆外販と機能拡張の継続

【2014年3月期】

ﾌｨｼﾞﾋﾞﾘﾃｨｽﾀﾃﾞｨ

【2015年3月期】

有償化

【2016年3月期】

外販
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売上高営業利益率の向上

付加価値の

高いビジネス

http://www.tcs-net.co.jp/case/弊社ホームページより引用



Total   Customer   Satisfaction
パートナー企業とのアライアンス

日本アイ・ビー・エム（株）

IBM Choice Awards 2016 Winner 受賞

当社は、ハイエンドストレージ構築や、クラウドサービス、
ビッグデータ分野でIBMとのアライアンスを強化して参り
ます。
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顧客満足度の充実
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■基本理念

「お客様へ最大のご満足を」それが私達の願いです

■企業ビジョン

「最も安心してＩＴインフラを任せられる企業」

■行動指針

①お客様の理解に努めます
②最適なＩＴ資源を提供します
③最新の技術経験を提供します
④最新の製品をお届けします
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2017年３月期 通期業績見通し
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2016年３月期 実績 2017年３月期 見込 前年同期比

売上高 6,530 6,700 +169 + 2.6%

営業利益 210 240 + 29 +14.0%

経常利益 208 240 + 31 +15.0%

当期純利益 127 151 + 24 +19.1%

売上高
営業利益率 3.2％ 3.6％

(単位：百万円）
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2017年３月期 通期業績見通しのポイント
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お客様との関係強化

6,297 

+383 

△189 

+1,511 

△1,472 6,530 

5,900

6,400

6,900

7,400

7,900

8,400

2015年３月期 新規取引 離脱 既存取引

増加

既存取引

減少

2016年３月期

151社

151社

490社

445社

（単位：百万円）

取引拡大と流出防止
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12/3 13/3 14/3 15/3 16/3 17/3

当期純利益 118 401 135 108 127 151
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(単位:百万円)
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12/3 13/3 14/3 15/3 16/3 17/3

売上高 7,998 6,713 6,410 6,297 6,530 6,700

0
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2,000

3,000

4,000

5,000

6,000

7,000

8,000
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(単位:百万円)

売上高

12/3 13/3 14/3 15/3 16/3 17/3

営業利益 232 219 259 207 210 240
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(単位:百万円)

営業利益

当期純利益 純資産

12/3 13/3 14/3 15/3 16/3 17/3

純資産 1,668 2,038 2,111 2,176 2,263 2,374

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

(単位:百万円)

増収増益で過去最高の純資産をめざす
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配当の見通し

2017年３月期 予想

当期純利益（百万円） 151

１株当たり配当（円） 37

配当性向（％） 30.7

業績に応じた成果配分を行うことを基本方針とし、
年間の配当性向３０％を基準としております
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2017年３月期～2019年３月期
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市場の推移(第二、第三世代ビジネス）
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8,250 8,688 9,125 9,563 9,976

17,250 16,875 16,500 16,125 15,750

0

5,000

10,000

15,000

20,000

25,000

30,000

2015年 2016年 2017年 2018年 2019年

CAGR 0.2%

CAGR △2.2%

CAGR 4.9%

CAGR:年平均成長率
調査機関情報をもとに自社制作
年度期間（1～12月）

25,500 25,563 25,625 25,688 25,726

(単位：十億円）

■第二世代
■第三世代
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当社の推移(第二、第三世代ビジネス）
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1,073 1,066 1,331 1,658 

5,640 5,344 
4,966 4,872 
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6,713
6,410 6,297 6,530

CAGR △0.9%

CAGR △4.8%

CAGR 15.6%

(単位：百万円）

■第二世代
■第三世代 CAGR:年平均成長率
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基本戦略
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顧客基盤拡大

顧客ニーズに対応する組織体制

データを中核としたビジネス展開

事業部制の強化によるお客様との関係強化

強みを生かしたデータの有効活用の提案

取引拡大と流出防止



Total   Customer   Satisfaction

デ
ー
タ
活
用
の
成
熟
度

データを中核としたビジネス展開

29

予測

分析

最適化

蓄積

ﾏﾈｰｼﾞﾄﾞｻｰﾋﾞｽ

ビッグデータ

データベース

ストレージ

当社の強み



Total   Customer   Satisfaction
中期経営計画

2016年３月期

（実績）

2017年３月期

（予想）

2019年３月期

（計画）

売上高 6,530 6,700 7,700

営業利益 210 240 350

売上高営業利益率 3.2% 3.6% 4.5%

（単位：百万円）

6,713 6,410 6,297 6,530 6,700 
7,700 

13年３月期

実績

14年３月期

実績

15年３月期

実績

16年３月期

実績

17年３月期

予想

19年３月期

計画

売上高

219
259

207 210
240

350

13年３月期

実績

14年３月期

実績

15年３月期

実績

16年３月期

実績

17年３月期

予想

19年３月期

計画

営業利益
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商 号
東京日産コンピュータシステム株式会社
TOKYO NISSAN COMPUTER SYSTEM CO.,LTD

事 業 内 容 情報システム関連事業

所 在 地
（本店） 東京都渋谷区恵比寿１－１８－１８ 東急不動産恵比寿ビル３階

（江東事業所） 東京都江東区東砂７－１９－３１ 東京日産江東ビル２階

設 立 年 月 日 １９８９年３月３日

役 員 構 成

代表取締役社長 吉丸 弘二朗
常務取締役 佐藤 浩之
取締役 赤木 正人
取締役 外川 孝彦
取締役 北村 章彦
取締役 桜井 英一
常勤監査役 平尾 彰
監査役 小倉 弘行
監査役 松尾 憲治
監査役 小川 和洋

資 本 金 ８億６,７７４万円

従 業 員 数 １３３名（２０１５年３月末現在）

決 算 期 ３月

主 要 株 主 日産東京販売ホールディングス株式会社

会社概要

（2016年３月31日現在）
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（免責事項）

本資料に掲載された計画、戦略、業績見通しは、将来の予測であ
り、リスクや不確定な要素を含んでおります。

実際の業績等は、さまざまな要因により、本資料と異なる結果とな
る可能性があります。

お問い合せ先

経営管理本部 総務・ＩＲ部

TEL 03-3280-2711
HP http://www.tcs-net.co.jp


