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各位

平成29年２月期　11月度の月次速報についてお知らせいたします。

【全店実績の対前年比較】

3月 4月 5月 6月 7月 8月 上期 9月 10月 11月 12月 1月 2月 下期 通期

売上高　（％） 106.0 107.2 104.1 104.2 108.4 103.6 105.6 110.1 107.9 107.3

客数　　 （％） 106.4 106.7 104.5 105.0 108.7 103.4 105.8 108.8 107.9 107.0

客単価　（％） 99.6 100.5 99.7 99.3 99.7 100.1 99.8 101.2 100.0 100.3

店舗数 92 92 93 93 94 94 95 96 97

【既存店実績の対前年比較】

3月 4月 5月 6月 7月 8月 上期 9月 10月 11月 12月 1月 2月 下期 通期

売上高　（％） 101.3 103.3 97.9 98.1 102.2 98.0 100.1 104.1 99.8 99.1

客数　　 （％） 102.0 103.0 98.2 98.9 102.7 97.9 100.4 102.6 99.5 99.8

客単価　（％） 99.4 100.2 99.7 99.2 99.6 100.1 99.7 101.5 100.3 99.3

対象店舗数 83 83 83 85 87 85 87 87 87

※既存店は、オープン後13ヵ月を経過した店舗を対象として算出しております。

※改装等で休業した場合、月次の既存店実績には含めておりません。

（ご参考）平成28年２月期の月次推移

【全店実績の対前年比較】

3月 4月 5月 6月 7月 8月 上期 9月 10月 11月 12月 1月 2月 下期 通期

売上高　（％） 102.3 102.0 102.9 91.0 107.1 107.0 101.8 109.3 112.1 103.4 107.3 101.2 104.5 106.4 104.1

客数　　 （％） 104.2 103.8 104.2 102.1 106.0 106.7 104.5 107.2 112.5 104.2 108.3 99.4 105.2 106.2 105.4

客単価　（％） 98.1 98.2 98.8 89.2 101.0 100.2 97.4 101.9 99.7 99.2 99.1 101.9 99.3 100.2 98.8

店舗数 85 84 85 87 87 88 88 88 89 89 89 92

【既存店実績の対前年比較】

3月 4月 5月 6月 7月 8月 上期 9月 10月 11月 12月 1月 2月 下期 通期

売上高　（％） 100.3 100.2 98.9 87.5 102.3 101.2 98.2 104.6 108.1 99.6 106.4 99.9 100.6 103.4 100.8

客数　　 （％） 101.9 101.7 99.6 97.5 101.0 100.7 100.4 102.2 107.2 99.8 107.9 98.6 101.3 103.0 101.7

客単価　（％） 98.4 98.5 99.3 89.7 101.3 100.4 97.8 102.4 100.8 99.8 98.6 101.4 99.4 100.4 99.1

対象店舗数 81 80 80 80 81 81 80 81 81 83 84 84

＜TOPICS＞

・11月15日、東京都立川市柴崎町３-３-７　山三電機ビル２F（ＪＲ立川駅 南口 徒歩１分）に「ＨＵＢ立川南口店」をオープンいたしました。

・平成29年２月期 第３四半期累計期間の速報値は、全店実績の対前年比が売上高106.5％、客数106.5％、
 既存店実績の対前年比が売上高100.4％、客数100.5％となりました。
 尚、決算短信、四半期報告書の開示は１月13日を予定しております。

・「８２」ブランド全店では、ウィスキー全商品（テイスティングセット、マンスリーウィスキーを除く）の中から、１種類ご注文につき
 スタンプを１個押印し、スタンプを貯めていただいたお客様に景品をプレゼントする「ウィスキースタンプラリー」を実施いたしました。

平成28年12月7日

11月度 月次速報についてのお知らせ

・11月度は、全店実績の対前年比が売上高107.3％、客数107.0％、既存店実績の対前年比が売上高99.1％、客数99.8％となりました。

・11月度は、「ＨＵＢ」ブランド・「８２（エイティトゥ）」ブランド全店にてメンバーズカードの入会促進を実施いたしました。
 毎回のお会計額からの５％の割引やポイントを集めて飲食券に交換できる特典等について、レジやテーブルにて丁寧にご説明し
 ご入会をおすすめいたしました結果、両ブランドで18,000名を超えるお客様に新規にご入会いただくことができました。

＜出店情報＞


