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決算説明資料
2017年7月期（第12期）第1四半期



（単位：百万円）

第11期 1Q 第12期 1Q

売上高 275 415 +140 +50.9%

営業利益 111 216 +105 +93.4%

経常利益 112 216 +104 +92.8%

四半期純利益 72 140 +68 +93.4%

物件掲載数（千件） 41 67 +26 +62.0%

会員数（千人） 58 78 +20 +33.7%

PV数（百万PV） 22 24 +2 +7.7%

YonY

決算サマリ
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 物件掲載、広告掲載および一括見積りの各サービスの売上高が増加。

 加盟店舗数および店舗当たり売上高が共に増加。

+50.9%
売上高
前年同期比
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損益の推移
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（単位：百万円）

 売上高は、上昇トレンドを継続。
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 物件掲載、広告掲載および一括見積りの各サービスの伸びが売上増加に貢献。

（単位：百万円）

※ 比率は、各サービスの売上構成比



売上要素の推移
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 当四半期は、有料加盟店舗数および店舗当たり売上高をそれぞれバランスよく伸ばした。
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 当四半期の物件掲載数は、前四半期から横ばいとなった。

（単位：件）
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 会員数は順調に増加したものの、PV数は若干の減少となった。
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 前四半期に比べ、広告宣伝費が対売上高比で4.1ポイント増加。

（単位：百万円）

※ 金額は、売上原価と販管費の合計
比率は、各費用の対売上高比
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 売上高の増加が広告宣伝費の増加を吸収し、営業利益が大幅に増加。

11期 1Q
営業利益

売上の増加

広告宣伝費
の増加

その他費用
の減少人件費の増加

12期 1Q
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（単位：百万円）



トピックス
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 2016年10月よりラジオ放送開始。



トピックス
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 今後の事業拡大に備え、本社移転を決定。

 移転先

東京都千代田区有楽町一丁目

（仮称）新日比谷プロジェクト

 移転時期（予定）

2018年3月

 業績に与える影響

本件が通期の業績に与える影響につきましては、現在算定中です。

 その他

登記上の本店所在地につきましては、2018年10月開催予定の定時株主総会にて

定款の変更が承認された後に、変更する予定です。



業績予想の進捗
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 業績予想に対する進捗は順調に推移。2Q以降も国内市場における圧倒的No.１ポジションの確立と継

続的成長に備えた人材の確保に注力するため、投資を加速する。

（単位：百万円）
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Appendix



「楽待」の特徴（1）低いマーケティングコスト
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etc

ＳＵＵＭＯ

HOME’S

at home

住宅用不動産ポータルサイト

不動産会社
ユーザー（個人）

賃貸用不動産ポータルサイト

 獲得したユーザーを維持するためのマーケティングコストが低い

賃借後は
しばらく
使わない

購入後は
使わない

不動産会社 ユーザー（個人）

不動産会社 ユーザー（個人）

投資用不動産ポータルサイト

購入後も
何度も使う

住む ために
買いたい!!

住む ために
借りたい!!

貸す ために
買いたい!!



「楽待」の特徴（2）ワンストップサービス
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 購入から売却まで不動産投資ライフサイクルすべてをカバーし、ワンストップでサービスを提供

不動産会社

不動産投資家 不動産投資家

不動産管理会社

不動産投資家

リフォーム業者 建築会社

etc.

売却管理・運営購入

不動産会社



サービス紹介（１）物件掲載
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掲載料の支払い

物件問い合わせの流れ

物件掲載

問合せ

物件情報の閲覧

希望の地域・物件種別・価格・利回りから検索 物件情報の詳細を確認し、不動産会社へ問い合わせ

不動産投資家不動産会社



サービス紹介（２）提案
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不動産投資家
（会員のみ）

利用料の支払い

ニーズ確認の流れ

物件の提案（主に非公開物件）

問合せ

物件ニーズの登録

ニーズ情報の提供（匿名）

提案したい物件のニーズに合う会員を検索 会員のニーズ詳細や属性、回答履歴を確認

不動産会社



問合せ

サービス紹介（３）広告掲載
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広告料の支払い

広告掲載

広告情報の閲覧

～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～

～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～

トップ画面 物件検索画面 楽待新聞

メルマガ広告

：広告掲載箇所

不動産投資家不動産会社



サービス紹介（４）査定
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査定依頼の流れ

利用料の支払い

査定結果の報告

問合せ

査定先選定・依頼

地域・物件種別・物件情報・希望価格等を入力 最大5社まで選択して査定依頼

不動産投資家不動産会社



サービス紹介（５）一括見積り
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利用料の支払い

リフォーム会社等

見積り結果の報告

問合せ

見積り先選定・依頼

見積り依頼の流れ

※外壁塗装、賃貸管理、新築・建て替え、内装の４カテゴリーを提供中

地域・見積り種類・見積り内容等を入力 最大5社まで選択して見積り依頼

不動産投資家



KPI_３つの指標
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PV数
（ページビュー数）

会員数物件掲載数

 不動産投資ポータルサイトにとって重要な指標は、「物件掲載数」「会員数」「PV数」の3つ

ユーザー
（不動産投資家）

不動産会社



会社概要
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社名 株式会社ファーストロジック （東証１部上場 証券コード 6037）

設立 2005年8月23日

所在地 東京都千代田区丸の内2丁目4番1号 丸の内ビルディング34階

業務内容 不動産投資のポータルサイト「楽待」を運営

経営理念 社会の発展に貢献する

ビジョン 公正な不動産投資市場の構築

利用者数No.1

使いやすさNo.1

物件数No.1

Nielsen NetView(2016年5月、対象サイトは当社で選定し家庭と職場のPCで比較)

ゴメス・コンサルティング(2016年1月)調べ

インターメント株式会社(2016年7月)調べ



将来見通しに関する注意事項
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本資料の内容は、発表日時点で入手可能な情報や判断に基づくものです。

将来発生する事象等により内容に変更が生じた場合も、当社が更新や変更の義務を

負うものではありません。

また、本資料において記載されている業績見通し等の将来に関する記述は、当社と

してその実現を約束する趣旨のものではありません。実際の業績等は様々な要因に

より異なる可能性があることをご了承ください。


