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トクラス株式会社との業務提携に関する基本合意書締結のお知らせ 

 

 当社は、平成29年4月13日開催の取締役会において、下記のとおり、トクラス株式会社（本社：

静岡県浜松市）との間で、システムバスやシステムキッチンをはじめとする住宅設備機器事業全般

に関する業務提携について基本合意書を締結することを決議しましたので、お知らせします。 

 

記 

 
１． 業務提携に関する基本合意書締結の理由 

当社は、ガス・石油給湯器等を中心とした温水空調分野、ガスビルトインコンロ・レンジフ

ード等の厨房分野ならびに、システムバス・システムキッチンを中心とした住宅設備機器の製

造販売を長年にわたり展開しております。一方、トクラス株式会社も 50 年以上の長きにわた

りシステムキッチン・システムバスを中心とした住宅設備機器の製造販売を行っております。 
当社は現在、平成 32 年（2020 年）をゴールとする中期経営計画（V プラン 20）を進めて

おり、同計画では「世界で戦えるノーリツグループ」をグループビジョンに定め、利益成長を

目指しております。主力の温水空調分野へ経営資源を集中させる一方、住設システム分野は

OEM販売の強化等により収益を拡大する方針としております。 
今後の国内市況を見据え、当社はトクラス株式会社とこれまで、新設住宅着工戸数の減少や

リフォーム需要に対する競合激化など、今後ますます厳しくなる経営環境に関する共通認識の

もと、製品ラインナップの相互補完、当社のインクジェット印刷技術の活用によるシステムバ

ス用壁デザインの差別化等に関する協議を行ってまいりました。その過程において、両社が持

続的な成長を図りつつ、魅力的で競争力のある製品・サービスを提供し続けるためには、互い

の強みを活かせる分野での、特に、ものづくりを中心とした業務提携が効果的であるとの結論

に至ったため、このたび基本合意書を締結することとなりました。 
 
２． 業務提携の内容 

 当社とトクラス株式会社は、以下の内容において業務提携協議を進め、製品ラインナップの

拡充、魅力的で競争力ある新製品の開発、生産面での協業等の諸施策を検討、推進してまいり

ます。 
 ①製品および部品の相互供給 

   ②製品および部品の共同開発 
   ③製品および部品の生産委託 

④製品および部品の共同配送 
⑤その他 

 
 



 

３．業務提携の相手先の概要 
（１）名称 トクラス株式会社 

（２）所在地 静岡県浜松市西区西山町1370番地  

（３）代表者の役職・氏名 代表取締役社長  佐々木  良  

（４）事業内容 住宅設備機器の製造販売 

（５）資本金 11 億 2,204 万円  

（６）沿革 

昭和 39 年  
 日本楽器製造株式会社（現ヤマハ株式会社）にて

住宅設備機器製造販売開始  
平成 3 年 10 月 1 日  
 ヤマハリビングテック株式会社設立  
平成 4 年  4 月 1 日  

事業開始  
平成 25 年 10 月 1 日  

トクラス株式会社に商号変更  

（７）取扱商品 システムキッチン、システムバスルーム、洗面化粧台、浄水器、

整水器 等 

（８）拠点 

生産拠点 1か所（静岡県浜松市西区西山町1370番地）  
営業拠点 40か所 
ショール―ム 40か所 
（平成29年4月1日現在） 

（９）従業員 826名（平成29年4月1日現在） 

（１０）ホームページ http://www.toclas.co.jp/ 
 
４．日程 
   取締役会決議日   平成29年4月13日 
   基本合意書締結日  平成29年4月13日 
    
 
５．今後の見通し 

当社は平成29年2月13日に平成29年12月期の業績予想を開示しておりますが、 
  今回の提携による当期の当社連結業績に与える影響は軽微であります。 

 
  以上 

 

※ 本資料は㈱ノーリツが神戸経済記者クラブで配布しています。 
  また、トクラス㈱も本日15時に浜松経済記者クラブにて同様の資料を配布しています。 
 
※ 問い合わせ先：株式会社ノーリツ 広報室  078-334-2801（担当：伊丹） 


