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２．流通総額算出方法 

当社は上場後の 2017 年 8 月より、健全な収益基盤の確立を目的として、加盟店と

の一部契約を、施工合計金額に手数料率を乗じた手数料部分を頂く成果報酬型から、

１ユーザーを紹介する度に紹介料を頂く紹介報酬型への切り替えを行っております。 

流通総額の算出方法は、成果報酬型については、成果報酬型手数料÷手数料率で算

出し、紹介報酬型については、紹介報酬型手数料そのものを利用し、算出しておりま

した（以後、旧算出方法という）が、紹介報酬型への切り替えが進むことにより、旧

算出方法で計算した場合の流通総額は、本来の流通総額から乖離してしまい、旧算出

方法で計算した場合の流通総額の伸びと当事業の伸びが比例しない状況になります。 

そのため投資家の皆様に、より有用な情報を提供できるよう、前年同月に成果報酬

型で手数料を頂いていた加盟店が紹介報酬型に切り替わった場合、その加盟店の流

通金額算出方法に関しては、前年同月と同条件の方法で算出することにしました（以

後、新算出方法という）。これにより、流通総額が本来の流通総額となるように修正

され、流通総額の伸び率と当事業の売上の伸び率の誤差が少なくなります。 

なお、2017 年 8 月、9月について、新算出方法を用いた場合の流通総額は、それぞ

れ 8.3 億円、7.9 億円であります。また、2017 年 10 月について、旧算出方法を用い

た場合の流通総額は、5.9 億円であります。 

 

３．業績の状況 

当社は、更なるサービス提供範囲の拡充による既存事業の継続的な強化、既存事業

拡大のための WEB 関連・システム関連の人材確保と育成、及び新規事業に関する基

盤の確立に取り組んでまいりました。 

また、平成 29 年 11 月 10 日に発表した「平成 29 年 9 月期 決算短信〔日本基準〕

（非連結）」においては、累計売上高 17.5 憶円（前期比 1.54 倍）、経常利益 3.89 億

円（前期比 7.1 倍）を達成し、ともに過去最高数値となっております。 
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