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最新事業概要と
FY17経営方針の振り返り
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事業ミッションと事業ポートフォリオ

世界における
クロスバウンド・マーケティング支援サービス

2016年〜
↑

世界の
ソーシャル・ビッグデータ販売

2015年
世界市場への展開
↑

日本の解析ツール
サービス

↑
上場まで
国内での実績

データとAIで意思決定を支援する
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事業ミッション：

データとAIで意思決定を支援する

3

事業ミッションと組織構造

（株）ホットリンク

（株）ホットリンク

解析ツール事業

（株）Effyis

データ流通事業

（株）トレンド
Express

クロスバウンド・
マーケティング支援事業

組織構造：
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各事業の位置づけ

収集

活用

分析

データ

一般的なデータ活用のプロセス
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各事業の位置づけ

収集

活用

分析

日本 中国 東南アジア
その他
欧州

クロスバウンド
・マーケティング

支援

ソーシャル
データ

解析ツール
/リスク

モニタリング
ツール

ソーシャルビッグデータの流通・販売
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2017年度事業方針の振り返り

収集

活用

分析

日本 中国 東南アジア
その他
欧州

クロスバウンド
・マーケティング

支援

ソーシャル
データ

解析ツール
/リスク

モニタリング
ツール

ソーシャルビッグデータの流通・販売

①事業開発を加速し、
更なる急成長事業へ

②新商品開発
による再度の成長事業

への展開

③取扱データの拡充
による継続成長へ
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2017年度事業方針の進捗①

【事業】

• SaaS事業 ： 新商品開発による再度の成長事業への転換

– BuzzSpreader Ver.1.0リリース
• まずは、インスタグラムによる情報拡散の支援機能

• ソーシャルメディア運用の総合支援ツール提供への第一歩

– CatchTV リリース
• 毎週１回、１３回のドラマ仕立ての動画による情報拡散サービス

• マスメディアと、ソーシャルメディアの中間の役割を担うソリューションの提供

• クロスバウンド・マーケティング支援事業 ： 事業開発を加速し、更なる急成長事業へ

– トレンドPRの提供開始
• 中国国内でのプロモーション支援事業を開始。実績好調

– トレンドＥｋｋｙｏリリース
• 中国国内での広告支援に加え、ＥＣサイトでの販売支援も開始
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2017年度事業方針の進捗②

【事業】

• データ流通事業（米国 Ｅｆｆｙｉｓ）

– 米国における急拡大中のソーシャルメディア企業とのデータ提供契約
を含むパートナーシップ業務提携

• 売上・利益増に大きく貢献。

【財務】

• トレンドExpress社増資（シリーズＡ 1.8億円）実施



Copyright© Hottolink, Inc. 9

2017年12月期 通期連結決算
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連結決算（IFRS）エグゼクティブ・サマリー

• 売上高：2,583百万円（対前期比：+395百万円）

✓ ＳａａＳ事業は微減（対前期比：△7百万円）

✓ ソリューション事業（国内）は、プロモーション支援事業などが順調に増加

（対前期比：+11百万円）

✓ ソリューション事業（米国）は、米国子会社Effyis社において、ソーシャルビッグデータへの
アクセス権の販売が引続き好調に推移（対前期比：+263百万円）

✓ クロスバウンド事業は、トレンドPRを中心としたプロモーション支援事業が好調（+128百万円）

• 営業利益：125百万円(対前期比：+779百万円)

✓ 国内及び米国事業ともに、順調に売上が増加している影響から好調を維持している。

✓ また、昨年計上した米国Effyis「のれん減損」が計上なし。

• EBITDA：486百万円(対前期比：+168百万円)

✓ 当期利益の増加に伴い順調に増加
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連結業績サマリー（PL）（IFRS）

2017年12月期 2016年12月期 前期比

売上高 2,583 2,187 +18.1％

販売費及び一般管理費 △1,087 △1,115 △2.5％

その他費用・収益
（内、減損損失）

1
（-）

△594
（△593）

－

営業利益（△は損失） 125 △654 －

金融費用・収益
（内、為替差損益）

△31
（△2）

△17
（12）

△82.3％

当期利益 138 △639 －

EBITDA 486 318 +52.8％

（単位：百万円）
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連結決算（IFRS） ＴＯＰＩＣＳ

• 損益計算書に関するTOPICS

✓ 事業活動による利益
✓ 営業外損失（支払利息等 為替除く）
✓ 税効果会計による影響（トレンドExpress社）
✓ 米国税制改革法案の成立による減税影響額
（Effyis社）

✓ 為替差損
当期利益

(参考)
✓ 2016年12月期(内、減損損失 593百万円)

対前年増加利益

+62百万円
△31百万円
+38百万円
+71百万円

△2百万円

138百万円

△639百万円

+777百万円
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連結業績サマリー（BS）（IFRS）

2016年12月期 2017年１２月期 前期比

流動資産 1,246 1,426 +180

非流動資産 3,083 3,165 +82

資産合計 4,329 4,591 +262

流動負債 1,676 1,456 △220

非流動負債 762 524 △238

負債合計 2,439 1,981 △458

資本合計 1,890 2,610 +720

負債資本合計 4,329 4,591 +262

（単位：百万円）

（参考）ホットリンク単体自己資本比率 ５６．４％（２０１６） ６４．０％（２０１７）
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連結決算（IFRS） ＴＯＰＩＣＳ

貸借対照表に関するTOPICS

【負債の部】
✓ 借入金の返済

短期借入金の返済
短期借入金の借換
長期借入金の返済

計

【資本の部】
✓ 新株予約権の権利行使による資本増加
✓ トレンドExpress社におけるベンチャーキャピタル
からの資金調達（シリーズA)

✓ 当期利益
計

△1,249百万円
+984百万円
△230百万円
△495百万円

+390百万円

+185百万円

+138百万円
+713百万円



Copyright© Hottolink, Inc.

▶TOPICS 2017年12月期 連結決算Ⅰ Copyright© Hottolink, Inc.
15

売上増減分析（対前期比）
（単位：百万円）
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売上原価増減分析（対前期比）
（単位：百万円）
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営業利益増減分析（対前期比）

（単位：百万円）
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EBIDTA推移

（単位：百万円）
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今後の成長戦略

発表者：内山さん
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２０１７年のトライアルで分かった事

収集

活用

分析

日本 中国 東南アジア
その他
欧州

ソーシャル
データ

解析ツール
/リスク

モニタリング
ツール

ソーシャルビッグデータの流通・販売

クロスバウンド
・マーケティング

支援

1. データを価値化するためは、分析のみならず、
”活用”のレイヤーまでサポートすべき
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２０１７年のトライアルで分かった事

1. データを価値化するためは、分析のみならず、
”活用”のレイヤーまでサポートすべき

2. ソーシャルの重要性は益々大きくなり、
マーケティング領域におけるソーシャル市場のマーケットは
大きくなる

3. その大きくなる市場の中で、
ソリューションを”活用”レイヤーまで広げることで、
十分な成長余地がある
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2018年度以降の経営方針

マーケティング活用領域
へのシフトを本格化

活用
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マーケティング活用領域
へのシフトを本格化
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2018年度以降の経営方針

活用

• ソーシャルのビッグデータの応用分野は、金融・政治・○○、とたくさんあるが、
マーケティング分野への応用にフォーカスする。

• データの”収集”・”分析”のみならず、”活用”まで、ソリューションを広げ、
顧客の売上増にコミットする

• データ収集・分析 → 戦略立案 → 実行支援 → データ収集・分析
のサイクルを、すべてのサービスの基礎に

• 視野をグローバルビジネスに置くことは、すべてのベースに
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ソーシャル・
ビッグデータ

24

今後のすべてのサービスの考え方

ソーシャル・ビッグデータを中心としたサービスコンセプト

マーケティング
アクション
の実行支援

市場インパクト
&

クチコミの発生

データ収集データ分析

マーケティング戦略
の立案
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事業毎の方針

収集

活用

分析

日本 中国 東南アジア
その他
欧州

※ は今後強化していく領域

中国向け
プロモーション

支援

リスクの
総合対策

ソーシャル
リスク

モニタリング
ツール

ソーシャルビッグデータの流通・販売

プロモーション
支援

ソーシャル
データ

解析ツール

①既存サービスの
販売拡大と、
新サービス開発

②活用レイヤーの
新サービス拡充

③取扱データの拡充



Copyright© Hottolink, Inc.

▶TOPICS

26

BuzzSpreader 2017/6/6リリース

2017/6/6リリース。同日日経本紙掲載、6/16日本産業新聞掲載
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主要SNSに対して、分析・運用・広告管理・投稿管理などソーシャルマーケティングに必
要な支援ツールを一気通貫で提供

27

BuzzSpreaderの全体像

運
用
支
援

広
告
管
理

分
析
/
レ
ポ
ー
ト

ソ
ー
シ
ャ
ル

リ
ス
ニ
ン
グ

機能

×

コンテンツ分析（含む動画）

対応SNS

for Twitter

for Facebook

for Instagram

for long tail

for weibo
(wechat)
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CutChaTV 2017/12/14 リリース

2017/12/14 リリース。
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CutChaTV サービスコンセプト

ターゲットに刺さるWebドラマを長期拡散し
認知拡大やブランディング強化を実現する

SNSプロモーションサービス

クチコミ分析 Webドラマ シリーズ配信 SNS拡散



Copyright© Hottolink, Inc.

▶TOPICS

30

CutChaTV 事例

日清フーズ株式会社様

若い女性/ママに対する、マ・マー早ゆでシリーズの
認知拡大を目的として実施中。
吉木りささんを主演起用し、夫役にはTwitter上で女性の
エンゲージメントが高い高崎翔太さんを起用。
タレントファンを軸に再生数が伸び、第6話終了時点で
累計470万再生を突破。
ドラマ内にはマ・マーを使った時短料理が登場し、視聴者に
対する早ゆでパスタの認知拡大に繋がっている。
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トレンドPR

2017/2/7 リリース。
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トレンドPRのサービス概要
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トレンドPR 事例

女性向け某日焼け防止グッズ

これまで中国未発売の商品が、プロモーション実施後、

中国国内の在庫１５万個が２週間で在庫切れ。日本の店舗でも、爆買が発生し、

日本側の在庫１５万個も１ヶ月で在庫切れ（販売拡大）

某医薬品

プロモーションにより、日本での１日数千個の爆買発生 (販売拡大)。

中国ECサイトでの商品取り扱い店が、１０店から１５０店へ。（流通網の拡大)

女性向け洗顔化粧品

プロモーションにより、１億回以上の露出。中国ECサイトでの商品取り扱い店舗が、

０店から300店以上へ(ブランディング・流通網の拡大)
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トレンドEKKYO 2017/12/5

2017/12/5 リリース。
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トレンドEKKYO 越境ECのポイント

① EC店舗の運用業務

②買ってもらうためのプロモーション

どのプレーヤーもそこまで大きな
差は見られない

ここで差がつく

モールに出店（出品）するだけではモノは売れない。

買ってもらうためのプロモーションをいかに効率よく構築するか
が、

越境EC成功のカギとなる。
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トレンドEKKYO 基本構造

①モール外広告 「トレンドPR」
モール外でのWeb PRによって、中国全体での話題化やSEO効果、クチコミの醸
成、ブランディング、更にはソーシャルバイヤーへの認知拡大などを見込む。

クチコミを分析した効果測定レポートもマーケティング資産に活用可能。

②モール内広告 「Taobao LIVE」
LIVE動画によって強烈な認知獲得と理解促進を図る。ECモール内でのLIVE配信のた
め、認知から購買までをシームレスに繋ぎ、UUの流入と購買転換率の最大化を狙
う。

大ハズレを無くし、ある程度の結果が見込めるプラン。

③人気店舗の起用
Taobaoに存在する人気店舗5店舗程度で貴社商品を取り扱う。

既にフォロワーを多数抱える人気店舗なため、多くの生活者に貴社商品情報を届け
る事が可能。

人気店が持つ信頼感や、「人気店で扱われている」というブランド価値を商品に付
帯させることができる。

PR

LIVE配信

有力店舗

KOL

Web広
告

人気店舗人気店舗 人気店舗人気店舗人気店舗

貴社商品ページ



Copyright© Hottolink, Inc.

▶TOPICS

37

トレンドEKKYO 他社との差別ポイント

契約期間の
縛り無し！

トレンドEKKYOトライアルプランはプロ
モーションの効果を測定するために購買
場所を提供するという建付なので、契約
期間の縛りはありません。お気軽にトラ
イアル頂けます。

プロモーション費用
のみで越境への挑戦

が可能！

自社旗艦店は出店するだけで年間数千万円
がかかりますが、トレンドEKKYOトライ
アルプランならプロモーション費用のみで
す。広告費としてトライアルが可能です。

CS、物流など
一切の手間無し！

実際に売れた数のSKUを日本国内倉庫に
お送り頂くだけ。
発送・物流作業だけでなく、顧客対応ま
で全て当社で対応致します。

プロモーション費用のみで、集客、販売、CS対応、物流まで全てトータルサポート。
TE社のTaobaoアンテナショップにて、貴社商品購入ページを開設。

貴社商品を「中国で買える状態」にし、「買ってもらうプロモーション」によって認知拡大～購買までを繋ぎま
す。
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中長期的な展開

収集

活用

分析

日本 中国 東南アジア
その他
欧州

※ は今後強化していく領域

中国向け
プロモーション

支援

リスクの
総合対策

ソーシャル
リスク

モニタリング
ツール

ソーシャルビッグデータの流通・販売

プロモーション
支援

ソーシャル
データ

解析ツール

日本・中国で開発した
ソリューションを

東南アジア・その他地域へ
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事業ミッションと事業ポートフォリオ

世界における
クロスバウンド・マーケティング支援サービス

2016年〜
↑

世界の
ソーシャル・ビッグデータ販売

2015年
世界市場への展開
↑

日本の解析ツール
サービス

↑
上場まで
国内での実績

データとAIで意思決定を支援する


