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1-3Q業績ハイライト



1-3Q 連結業績ハイライト

売上高・営業利益とも持続的に成長
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32,990 35,222 37,601 37,717

44,661 47,483
50,420 51,500

16.3期 17.3期 18.3期 19.3期

6,724 7,757 8,138 8,225

8,326
9,130

9,628 10,200

16.3期 17.3期 18.3期 19.3期

（予）

（予）

1-3Q1-3Q

売上高 営業利益（単位：億円） （単位：億円）



1-3Q 営業利益 増減要因

モバイル通信料収入減を新たな成長領域で補う
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8,138 
8,225 

▲365 

+158 

+248 

+104 
+52 ▲109 

（単位：億円）

＋87

付加価値
ARPA収入

モバイル通信料収入

＜その他＞＜グローバル＞＜パーソナル＞ ＜ライフデザイン＞ ＜ビジネス＞

au通信
ARPA収入

MVNO収入

18.3期
1-3Q

19.3期
1-3Q



国内通信事業



au通信ARPA / au通信ARPA収入

auピタット/フラットプランの影響により前年同期比で減少
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au通信ARPA au通信ARPA収入（単位：円） （単位：億円）

5,910 5,870 

18.3期3Q 19.3期3Q 18.3期1-3Q 19.3期1-3Q

YOY

▲0.7%

YOY

▲2.7%

*au契約者1人あたりのスマートフォン、フィーチャーフォン、データカード、
タブレット、モジュールによる通信料収入

12,975
13,340

4Qに対前年
同期比で反転へ



翌月から1年間

4,000円/月～

（各種割引適用時）

お客さまのニーズに合った選べるキャンペーンを実施
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注）通話料・固定通信サービス料など別途要。期間により契約解除料あり 注）受付期間：2018年12月1日～2019年5月31日 注）表記の金額はすべて税抜

5GB
翌月から1年間

3,000円/月～

（各種割引適用時）

月
々980円～

20GB
月
々1,980円～

25GB
翌月から1年間

5,150円/月～

（各種割引適用時）

学割キャンペーン

月
々3,130円～

翌月から3カ月間

翌月から3カ月間

翌月から3カ月間

（学割専用・シンプル）

（シンプル）

（シンプル）

～20GB

（スーパーカケホ）

翌月から
1年間

翌月から
3カ月間



0.78 0.78
0.72

17.3期3Q 18.3期3Q 19.3期3Q

au解約率 / モバイルID数

au解約率はYOYで改善。モバイルID数は着実に成長
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2,566 
2,624 

2,680 

12/'16 12/'17 12/'18

モバイルID数*au解約率 （単位：万）（単位：%）

注）パーソナルセグメントベース *au契約者数＋MVNO契約数

YOY

＋2.1%



CM好感度 4年連続No.1

お客さまに一番身近に感じてもらえる会社を目指す
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注）CM総合研究所が、2017年11月度～2018年10月度に在京キー5局で放送された7,098銘柄のCMを対象に、CM放送効果と消費者への訴求効果が優れた銘柄を発表



新たな成長領域



au経済圏 流通総額 / 売上高

流通総額・売上高とも着実に成長
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流通総額 売上高（単位：億円） （単位：億円）

3,000 

3,970 

4,910 

17.3期1-3Q 18.3期1-3Q 19.3期1-3Q

YOY

+23.7%

2,660 4,060 5,610 
2,900 

4,430 
6,080 

3,420 

5,000 

6,580 

17.3期 18.3期 19.3期

4Q

3Q

2Q

1Q

12,800

24,600（予）

18,900



590 
630 

660 
690 

720 

3Q 4Q 1Q 2Q 3Q

付加価値ARPA

非通信分野の収益基盤拡大により成長が加速
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付加価値ARPA （単位：円）

18.3期 19.3期

YOY

+22.0%YOY

+15.7%

650万会員
（2018/12末時点）

ワクワクするコンテンツで大好評



通信とライフデザインの融合

ライフデザイン事業領域拡大とリテンション強化を推進
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10/24提供開始11/13発表

1/16から、お買いもの金額の
最大10％をauご利用料金に

還元開始

12/20発表

12/27連結子会社化

10/10発表

包括的パートナーシップ構築

12/1から学割にも拡大!!



でんき

買い物

コンテンツ

発行枚数2,000万超

残高1,000億円超

スマホ
決済

通 信

2019年4月
開始予定

†††
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ポイント・チャージ残高の循環に向けてサービスを拡大

au経済圏の拡大

＊1

＊1）クレジットカードとプリペイドカードの有効発行枚数合計 ＊2）ポイント残高とチャージ残高の合計

＊2



5G時代に向けて 14

3G 4G

受信最大１ギガ超の実現

キ
ャ
リ
ア
ア
グ
リ
ゲ
ー
シ
ョ
ン

4×4MIMO、256QAM

4×4MIMO、256QAM

256QAM

5G

5G時代に向けたシンプルかつ高品質なネットワークへ

2022年3月末終了
を発表

VoLTE対応
スマートフォンへ
移行を促進

2019年
一部のエリアから

サービス開始に向けて
準備中

技術開発・設備投資
を本格化

＊ベストエフォート型サービスです。一部エリアで提供

＊

初スマホ割や
安心のサポート
等を充実



各国通信事業者 各国通信事業者

X国 Y国
Z国

トヨタ自動車様との取り組み

パートナーさまと共にグローバル展開を推進
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米国においては全米50州で
2019年秋発売の
2020年モデルから

2019年、米国、日本、中国で
グローバル通信プラットフォームを
用いたコネクティッド環境を提供



5G実証実験

パートナーさまと共に5Gの特性を活かした取組みを推進
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パートナーさま5G特性 多接続
高速・

大容量
低遅延

２台の建設機械を同時に遠隔操作

5G（28GHz）

災害を想定し
無線で接続

5G基地局

リアルな操作性

【遠隔操作室】

【工事現場】

注）2018年度 総務省の5G総合実証試験の一環として実施 注）2018年12月3日～12月14日まで大阪府茨木市にて安威川ダムの施工エリアの一部を使用して実施



スマートドローンプラットフォーム

国際標準に準拠したドローンプラットフォームの構築を推進
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安全

地方創生

災害対策 物流

警備

B2Bトータル
ソリューションを提供

クラウド
会津若松市



多様なIoTビジネスモデルをお客さまと共創

100社超

18

参加企業さま

* 

＊2018年9月6日～2018年12月末まで

デジタルトランスフォーメーションを全力で支援



まとめ

現中期目標の達成に向けて事業戦略を推進
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事業戦略

 通信とライフデザインの融合を推進

 5G時代に向けた取組みを推進

 パートナーさまと共に5G/IoTの取組みを拡大

1-3Q
業績

 1-3Q業績は売上高・利益とも持続的に成長

 非通信分野の収益基盤は順調に拡大



この配付資料に記載されている業績目標、契約数目標、将来の見通し、戦略その他の歴史的事実以外の記述はいずれも、当社グルー
プが現時点で入手可能な情報を基にした予想または想定に基づく記述であり、これらは国内外の経済環境、競争状況、法令・規制・制
度の制定改廃、政府機関の行為・介入、新サービスの成否などの不確実な要因の影響を受けます。
従って、実際の業績、契約数、戦略などは、この配付資料に記載されている予想または想定とは大きく異なる可能性があります。

免責事項


