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第2四半期
業績概要







セグメント収益
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WEB事業セグメント内の『暮らしのお困りごと』事業の売上収益については、前期同期間⽐148％と堅調に推移。
先⾏的な費⽤の計上の影響で⾚字となっている。投資事業については、主に昨年買収した3社の⼦会社の売上収益
及び利益。双⽅に従事している本部費⽤等を調整額として計上。

WEB事業
投資事業 調整額 合計暮らしのお困りごと

WEB事業
⼦会社

WEB事業

売上収益 1,663百万円 422百万円 1,472百万円 ― 3,557百万円

セグメント
利益

△45百万円 △178百万円 118百万円 △353百万円 △457百万円

前期
売上収益

1,119百万円 ― 6百万円 ― 1,126百万円

売上
前年同期⽐

148％ ―％ ―％ ―％ 316％
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今後の推移
⾒込み







今後の推移⾒込みについて
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主⼒ジャンルのシーズナリティによる売上収益の増加時期がスタート、また昨年末から実施しているコンテンツ
投資の収益化が同時期に⾒込まれており、第3四半期より収益向上及び利益化を⾒込む。

◆ 主⼒ジャンルのシーズン突⼊
◆ コンテンツ投資の本格的な収益化スタート
◆ 『Mover』等による単価向上の寄与

第3四半期からが事業進捗のカギ







コンテンツ制作による収益改善
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これまで主⼒となっていたリスティング流⼊に加え、オーガニック流⼊を強化することで、更なる集客⼒強化に
努める。また、オーガニック流⼊についてはリスティング流⼊に⽐較して直接的に課⾦される広告宣伝費（PPC
広告）がない分、収益性の向上が⾒込まれる。前出のライティングからの流⼊がコンテンツ強化にあたる。

etc

サイト種別

サイト名

流⼊経路

PPC広告宣伝費
(対売上)

コールセンター⼈件費
(対売上)

限界利益
(対売上)

ポータルサイト

主にオーガニック流⼊

なし

1割程度

最⼤9割

バーティカルメディアサイト

主にリスティング流⼊

4割程度

1割程度

最⼤5割

コンテンツ強化
ブランディング施策による強化
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『暮らしのお困りごと』
プラットフォームへ



Miss ionの再定義

18

新たな仕組みで、
安⼼な暮らしを、

私たちは「お困りごと」が発⽣したとき、少しでも早く安⼼していただく、
また当社のサービスがあることで「お困りごと」が起きても⼤丈夫と

安⼼して暮らせる、そんな世界を⽬指します。
これまでもこれからも、社会のニーズにあわせサービスを進化させ続けます。



暮らしのお困りごとプラットフォームへ
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「暮らしのお困りごと」
プラットフォームへ

膨⼤な
情報をまとめ

その時に最適な
マッチング

膨⼤な
情報をまとめ

その時に最適な
マッチング



暮らしのお困りごとプラットフォームへ
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◆ サービスの質はどこが良い？
◆ なるべく早く対応してほしい
◆ 適正な価格はいくらなの？

探し⽅がわからない

どの業者がいいのかわからない

ユーザー







暮らしのお困りごとプラットフォームへ
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Mover等のシステム強化
加盟店ネットワークの拡⼤

より早く

より安⼼に適正な価格で

サービス品質が⾼い
加盟店とのネットワーク



送客するだけの⼀⽅通⾏の
コミュニケーション

加盟店と⼀緒に事業を創る

ニーズを共有する双⽅向の
コミュニケーション〇✖

ゼロサムの収益拡⼤

成約率向上による収益拡⼤

加盟店とのWin-Win体制〇✖

暮らしのお困りごとプラットフォームへ

⾃社施⼯の余りものを
渡す下請け構造

当社は施⼯しない（プラットフォームに専念）
⼀時的な利益率よりも
加盟店リレーション重視〇✖
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暮らしのお困りごとプラットフォームへ

「暮らしのお困りごと」
プラットフォームへ

膨⼤な
情報をまとめ

その時に最適な
マッチング

膨⼤な
情報をまとめ

その時に最適な
マッチング
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補⾜資料



『暮らしのお困りごと』事業
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様々な住宅トラブル等の『暮らしのお困りごと』に対応できる、全国3,400社以上と加盟店契約しており、当社運
営サイトに訪れたユーザーから電話等で受付をし、適切な加盟店をマッチングさせる。

140以上のジャンル
軽作業〜リフォームまで

24時間365⽇受付
⾃社受付センター

⽇本全国対応
3,400社以上の加盟店













会社概要について
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 会社名 シェアリングテクノロジー株式会社 ［英⽂名］SHARINGTECHNOLOGY.INC

 本社 〒450-6319 愛知県名古屋市中村区名駅1−1−1 JPタワー名古屋19階

 東京オフィス 〒100-0005 東京都千代⽥区丸の内3−2−2 丸の内⼆重橋ビル2階 (サーブコープ内）

 TEL / FAX TEL：052-414-5919 FAX：052-526-2000

 役員 代表取締役 共同経営者 篠 昌義 常勤監査役 鈴⽊ 快

代表取締役 共同経営者 森吉 寛裕 ⾮常勤監査役 善利 友⼀

取締役 会⻑ 引字 圭祐 ⾮常勤監査役 ⻄本 俊介

取締役 植⽥ 栄作

社外取締役 淺井 啓雄

社外取締役 松井 知⾏

社外取締役 守⼭ 慧

 資本⾦ 6億7,459万円（払込資本13億1,418万円）※2019年3⽉末現在

 従業員数 単体従業員数492名（内アルバイト・パート304名）
連結従業員数656名（内アルバイト・パート324名）※2019年3⽉末現在

 決算期 9⽉末

 東証マザーズ 証券コード：3989（2017年8⽉3⽇上場）



将来予測に関する注意事項

本開⽰には、シェアテクグループに関連する予想・⾒通し・⽬標・計画等の将来的な⾒通しに関する事項が含まれており、

これらは、本開⽰時点において⼊⼿可能な情報に基づく、本開⽰時点における予測等を基礎として作成されております。

また、これらの事項については、⼀定の前提・仮定が採⽤されており、かかる前提・仮定がシェアテクグループの経営陣の

判断⼜は主観的な予測に過ぎないといったリスク及び不確実性が含まれております。

そのため、様々な要因によって、その後の実績、経営成績・財政状況等が、現時点での予測・⾒通し・⽬標・計画等とは異

なる結果となる可能性がありますことをご承知ください。

また、将来において新たな情報や事象等が⽣じてかかる将来的な⾒通しに影響が出る場合であっても、シェアテクはかかる

⾒通しを更新して公表する義務を負うものではありません。

本開⽰は、投資勧誘を⽬的としたものではなく、この情報に基づいて被ったいかなるトラブル、損害その他⼀切の損失につ

いても、シェアテクは⼀切責任を負いません。投資に関する判断は、投資家の皆様ご⾃⾝の判断で⾏っていただきますよう

お願いいたします。
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