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当社事業の進捗状況の速報に関するお知らせ 

  
当社は、中長期での事業成長を目的に人材・テクノロジー・マーケティングの分野を中心に先行投資

を行っており、特に 2019 年 10 月期の上期において積極的な先行投資を行いました。その結果、それら

の投資が寄与し、RENOSY 事業において手掛ける中古不動産の売買成約件数が、第１四半期の 352件に

対し、第４四半期では 619件と大幅に増加しました。2019年 10月期の通期累計では、過去最大の 1,856

件となりましたことを下記のとおりお知らせいたします。 

今後、当社事業の重要な業績指標であります中古不動産の売買成約件数の進捗状況につきましては、

通期毎に速報を公表いたします。 

また、2019年 10月期の通期決算発表につきましては、2019 年 12 月９日を予定しております。 

なお、本件は適時開示基準には該当しませんが、有用な情報と判断して任意開示を行うものでありま

す。 
 

記 

 
１、成約件数の速報 

当社は、2019年10月期上期での積極的な先行投資の結果、採用した人材の育成による戦力化（※

１）、DATA ANALYZER by RENOSY（データ アナライザー バイ リノシー）などテクノロジーに

よる顧客体験の向上と不動産業務の効率化（※２）、多様なマーケティング施策とマルチチャネル

による RENOSY会員数増大や効果的なアプローチ（※３）を実現することができ、当期における投

資の回収フェーズとして第４四半期での成約件数の増加に繋がりました。 

 

2019年 10月期 第１四半期 第２四半期 第３四半期 第４四半期 通期累計 

成約件数（件） 352 441 444 619 1,856 

参考：連結売上高（百万円） 7,339 9,411 9,127 ― ― 

 

（※1）2019年度は新卒採用人数の増員や、中途採用でのセールス・カスタマーサクセス職の増員を行うとともに、CRMツールと
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データを用いた顧客アプローチの改善を実施し、営業力の強化および営業効率の向上に繋げてまいりました。 

（※2）RENOSY アプリ、セールス テック ツールの DATA ANALYZER by RENOSY、住宅ローン申し込みプラットフォームサー

ビスなどによる顧客体験の向上に加え、社内業務支援ツールの改善によりスピーディーで効率的な不動産サービスを実現い

たしました。 

（※3）マーケティングチームによる顧客アプローチの改善やショールーム開設などリアルな接点の強化が、RENOSY 会員数の拡

大に繋がりました。 

 

より詳細な情報につきましては、別紙のプレスリリースをご参照下さい。 

 
以上 






