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System Integrator2021年2月期3Q決算概要

【単位：百万円】

※Q:Quarter=四半期

✓新型コロナショック及びERP事業における不採算案件の影響のため、利益が前期比で大幅に減少した
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売上高 3,197 3,096 △3.2% 4,554 4,400 △3.4%

売上総利益 1,276 959 △24.8% 1,755 － －

販管費 838 753 △10.1% 1,094 － －

営業利益 437 205 △53.1% 661 500 △24.4%

経常利益 439 212 △51.7% 664 503 △24.3%

四半期（当期）純利益 302 152 △49.6% 458 347 △24.3%


OB事業部クラウドシフト

																								単位：千円 タンイ センエン

		PM営業　/　年度 エイギョウ ネンド		23期 キ		24期 キ		25期 キ		26期 キ		27期 キ		28期 キ		29期 キ		30期 キ		31期 キ		32期 キ		33期 キ

		オンプレミス新規売上 シンキ		52,276		90,248		70,570		8,400		5,600		2,800		0		0		0		0		0

		同伸び率 ドウ ノ リツ				173%		78%		12%		67%		50%		0%		ERROR:#DIV/0!		ERROR:#DIV/0!		ERROR:#DIV/0!		ERROR:#DIV/0!

		オンプレミス保守売上 ホシュ ウリアゲ		99,616		106,951		126,466		129,653		116,688		105,019		94,517		85,065		76,559		68,903		62,013

		同伸び率 ドウ ノ リツ				107%		118%		103%		90%		90%		90%		90%		90%		90%		90%

		オンプレミス新規契約社数 シンキ ケイヤク シャ スウ		10		17		17		0		0		0		0		0		0		0		0

		オンプレミス保守新規社数 ホシュ シンキ シャ スウ		10		17		17		0		0		0		0		0		0		0		0

		オンプレミス保守解約社数 ホシュ カイヤク シャ スウ		2		3		3		0		12		11		10		9		8		7		6

		オンプレミス保守契約社数 ホシュ ケイヤク シャ スウ		92		106		120		120		108		97		87		79		71		64		57

		オンプレミス保守解約率 ホシュ カイヤク リツ				3%		3%		0%		10%		10%		10%		10%		10%		10%		10%

		オンプレミス合計売上 ゴウケイ ウリアゲ		151,892		197,199		197,036		138,053		122,288		107,819		94,517		85,065		76,559		68,903		62,013

		同伸び率 ドウ ノ リツ				130%		100%		70%		89%		88%		88%		90%		90%		90%		90%

		オンプレミス1社の売上 シャ ウリアゲ		165100%		186037%		164197%		115044%		113229%		110925%		108044%		108044%		108044%		108044%		108044%

		クラウド新規売上 シンキ ウリアゲ		50,411		82,900		21,612		55,041		167,679		279,914		397,760		521,499		651,425		787,847		931,090

		同伸び率 ドウ ノ リツ				164%		26%		255%		305%		167%		142%		131%		125%		121%		118%

		クラウド既存更新売上 キゾン コウシン ウリアゲ		39,700		78,528		81,407		113,053		101,748		91,573		82,416		74,174		66,757		60,081		54,073

		クラウド新規社数 シンキ シャ スウ		5		9		18		30		32		33		35		36		38		40		42

		クラウド解約社数 カイヤク シャ スウ		2		3		3		4		7		9		12		14		16		18		21

		クラウド契約社数 ケイヤク シャ スウ		22		28		43		69		93		117		140		162		184		206		228

		クラウド解約率 カイヤク リツ				14%		11%		10%		10%		10%		10%		10%		10%		10%		10%

		クラウド合計売上 ゴウケイ ウリアゲ		50,411		82,899		103,019		168,094		269,427		371,487		480,176		595,673		718,182		847,928		985,163

		同伸び率 ドウ ノ リツ				164%		124%		163%		160%		138%		129%		124%		121%		118%		116%

		クラウド1社の売上 シャ ウリアゲ		2,291		2,961		2,396		2,447		2,887		3,175		3,430		3,668		3,896		4,114		4,326

		オンプレ＋クラウド売上 ウリアゲ		202,303		280,098		300,055		306,147		391,714		479,306		574,693		680,738		794,740		916,831		1,047,176

		同伸び率 ドウ ノ リツ				138%		107%		102%		128%		122%		120%		118%		117%		115%		114%

		カスタマイズ売上 ウリアゲ		39,100		46,700		12,300		4,000		5,000		6,000		7,000		8,000		9,000		10,000		12,000

		導入支援・コンサル売上 ドウニュウ シエン ウリアゲ		74,466		62,009		71,475		77,500		83,150		86,394		89,736		93,178		96,723		100,375		103,136

		カスタマイズ保守/浸透活用保守 シントウ カツヨウ ホシュ		9,808		15,378		18,725		21,000		20,000		19,000		18,000		17,000		16,000		15,000		14,000

		同伸び率				83%		115%		108%		107%		104%		104%		104%		104%		104%		103%

		クラウド売上割合 ウリアゲ ワリアイ		25%		30%		34%		55%		69%		78%		84%		88%		90%		92%		94%

		新規契約社数 シンキ ケイヤク		15		26		35		30		32		33		35		36		38		40		42

		新規契約社数クラウド割合 シンキ ケイヤク シャ スウ ワリアイ		33%		35%		51%		100%		100%		100%		100%		100%		100%		100%		100%

		導入支援・コンサル割合 ドウニュウ シエン ワリアイ		23%		15%		18%		19%		17%		15%		13%		12%		11%		10%		9%

		売上総合計 ウリアゲ ソウ ゴウケイ		325,677		404,185		402,555		408,647		499,864		590,700		689,429		798,916		916,463		1,042,206		1,176,312

		利用社数（新規契約ベース） リヨウ シャ スウ シンキ ケイヤク		0		23		55		81		105		129		152		174		196		218		240

		利用社数（保守契約ベース） リヨウ シャ スウ ホシュ ケイヤク		0		20		49		75		87		100		113		127		141		156		171

		PM開発計 カイハツ ケイ		123,374		124,087		102,500		102,500		108,150		111,394		114,736		118,178		121,723		125,375		129,136

										26期		27期		28期		29期		30期		31期		32期		33期		34期		35期

										2020年度		2021年度		2022年度		2023年度		2024年度		2025年度		2026年度		2027年度		2028年度		2029年度

								オンプレミス→		2%		22%		42%		62%		100%		100%		100%		100%		100%		100%

								サブスクリプション		242		21,310		71,488		148,924		266,295		401,032		522,322		631,504		729,785		818,252

								オンプレミス＋保守		284,200		265,200		197,200		129,200		0		0		0		0		0		0

								売上計 ウリアゲ		284,442		286,510		268,648		278,124		266,295		401,032		522,322		631,504		729,785		818,252

								OB+PM		693,089		786,374		859,348		967,553		1,065,211		1,317,495		1,564,528		1,807,816

								OB売上比率 ウリアゲ ヒリツ		41.04%		36.43%		31.26%		28.75%		25.00%		30.44%		33.39%		34.93%		ERROR:#DIV/0!		ERROR:#DIV/0!

								PM売上比率 ウリアゲ ヒリツ		58.96%		63.57%		68.74%		71.25%		75.00%		69.56%		66.61%		65.07%		ERROR:#DIV/0!		ERROR:#DIV/0!



１．23期、24期、25期のデータをもとに、将来的な販売目標を決めたい。
２．クラウドシフトをどのようなペースで行うか目標を定めて長期計画を立てたい。
３．カスタマイズを抑え、導入支援・コンサル売上を伸ばす。それぞれの目標も定めたい
４．既存ユーザーの顧客満足度を向上し、保守ならびにクラウド契約の解約率を下げたい。
５．業界別の販売計画、ライト版とフル版を分けた販売計画も立てたい（とりあえず今回はオミット）
６．27期からは、上記に加えて海外展開を行い、その販売目標も加えたい（とりあえず今回はオミット）

Object Browser PM	

26期	27期	28期	29期	30期	408647	499864.4	590699.86	689428.674	798916.4066000001	その他Object Browser製品	

26期	27期	28期	29期	30期	284442	286510	268648	278124	266295	









全社売上

				全社売上 ゼンシャ ウリアゲ

						20/02
3Q実績 ジッセキ		21/02
3Q実績 ジッセキ		前期比増減
率（％） ゼンキ ヒ ゾウゲン		20/02
実績 ジッセキ		21/02
予想  ヨソウ		前期比増減率（％） ゼンキヒ ゾウゲン リツ

				売上高		3,197		3,096		△3.2%		4,554		4,400		△3.4%

				売上総利益 ウリアゲ ソウリエキ		1,276		959		△24.8%		1,755		－		－

				販管費 ハン		838		753		△10.1%		1,094		－		－

				営業利益		437		205		△53.1%		661		500		△24.4%

				経常利益		439		212		△51.7%		664		503		△24.3%

				四半期（当期）純利益 シハンキ トウキ ジュンリエキ		302		152		△49.6%		458		347		△24.3%





セグメント売上

				事　　業		2020/02 3Q				2021/02 3Q				前年同期比				増減の要因 ゾウゲン ヨウイン

						売上高 ウリアゲ		営業利益		売上高		営業利益		売上高		営業利益

				E-Commerce事業		613		160		581		134		△5.2%		△16.3%		新規受注予定案件の契約タイミングが遅れたことで稼働率が低下し、売上高、利益ともに前期比減となった シンキ ジュチュウ ヨテイ アンケン ケイヤク オク カドウ リツ テイカ ウリアゲ ダカ リエキ ゼンキヒ ゲン

				ERP・AI事業		1,982		73		1,996		△55		0.7%		△ 128		ERP事業の拡大により売上高は大幅増となったが、大型不採算案件の発生により営業利益は大幅減となった ジギョウ カクダイ ウリアゲ タカ オオハバ オオガタ フサイサン アンケン ハッセイ エイギョウ リエキ オオハバ

				Object Browser事業		567		237		488		161		△13.9%		△32.1%		「新型コロナショック」の影響でObject Browserの販売高が減少、OBPMはクラウド化が影響した シンガタ エイキョウ

				その他
（研究開発費含む） タ ケンキュウ カイハツ ヒ フク		33		33		29		34		△12.1%		3.0%		TOPSICは企業の採用活動の減少により伸び率が低下 キギョウ サイヨウ カツドウ ゲンショウ ノ リツ テイカ

				合計		3,197		437		3,096		205		△3.2%		△53.1%





セグメントEC

				EC

				売上高 ウリアゲ タカ

				 		前期実績		当初計画値		当期実績＋予想

				3Q		613		634		581

				4Q		829		900		790

				営業利益 エイギョウ リエキ

						前期実績		当初計画値		当期実績＋予想

				3Q		160		137		134

				4Q		205		211		162



前期実績	

3Q	4Q	613	829	当初計画値	

3Q	4Q	634	900	当期実績＋予想	

3Q	4Q	581	790	





前期実績	

3Q	4Q	160	205	当初計画値	

3Q	4Q	137	211	当期実績＋予想	

3Q	4Q	134	161.91661375661374	





３Qの当初計画値は２Qに発表した決算数値に、OBPMの期初計画値を加算して算出



セグメントOB

				OB

				売上高 ウリアゲ タカ

				 		前期実績		当初計画値		当期実績＋予想

				3Q		613		575		581

				4Q		767		810		660



				営業利益 エイギョウ リエキ

						前期実績		当初計画値		当期実績＋予想

				3Q		237		229		161

				4Q		326		322		226



前期実績	

3Q	4Q	613	767	当初計画値	

3Q	4Q	575	810	当期実績＋予想	

3Q	4Q	581	660	





前期実績	

3Q	4Q	237	326	当初計画値	

3Q	4Q	229	322	当期実績＋予想	

3Q	4Q	161	226	





３Qの当初計画値は２Qに発表した決算数値に、OBPMの期初計画値を加算して算出



セグメントERP・AI

				ERP

				売上高 ウリアゲ タカ

				 		前期実績		当初計画値		当期実績＋予想

				3Q		1,982		1,853		1,999

				4Q		2,906		3,202		2,900

				営業利益 エイギョウ リエキ

						前期実績		当初計画値		当期実績＋予想

				3Q		187		136		48

				4Q		278		337		265

				AI

				売上高 ウリアゲ タカ

				 		前期実績		当初計画値		当期実績＋予想

				3Q		0		27		2

				4Q		17		45		10

				営業利益 エイギョウ リエキ

						前期実績		当初計画値		当期実績＋予想

				3Q		△ 66		△ 77		△ 74

				4Q		△ 95		△ 96		△ 106



前期実績	

3Q	4Q	1982	2906	当初計画値	

3Q	4Q	1853	3202	当期実績＋予想	

3Q	4Q	1999	2900	





前期実績	

3Q	4Q	187	278	当初計画値	

3Q	4Q	136	337	当期実績＋予想	

3Q	4Q	48	265	





前期実績	

3Q	4Q	0.4	17	当初計画値	

3Q	4Q	27	45	当期実績＋予想	

3Q	4Q	2	10	





前期実績	

3Q	4Q	-66	-95	当初計画値	

3Q	4Q	-77	-96	当期実績＋予想	

3Q	4Q	-74	-106	





・３Qの当初計画値は２Qに発表した決算数値に、OBPMの期初計画値を加算して算出
・前期のERP及びAIの売上高&営利数値はOBPMの昨年実績値より算出



TOPSIC・全社

				TOPSIC

				売上高 ウリアゲ タカ

				 		前期実績		当初計画値		当期実績＋予想

				3Q		33		49		29

				4Q		42		65		40

				営業利益 エイギョウ リエキ

						前期実績		当初計画値		当期実績＋予想

				3Q		△ 33		△ 29		△ 34

				4Q		△ 54		△ 24		△ 47

				全社 ゼンシャ

				売上高 ウリアゲ タカ

				 		前期実績		当初計画値		当期実績＋予想

				3Q		3,197		3,138		3,096

				4Q		4,554		5,000		4,400

				営業利益 エイギョウ リエキ

						前期実績		当初計画値		当期実績＋予想

				3Q		437		396		205

				4Q		661		750		500



前期実績	

3Q	4Q	33	42	当初計画値	

3Q	4Q	49	65	当期実績＋予想	

3Q	4Q	29	40	





前期実績	

3Q	4Q	-33	-54	当初計画値	

3Q	4Q	-29	-24	当期実績＋予想	

3Q	4Q	-34	-47	





前期実績	

3Q	4Q	3197	4554	当初計画値	

3Q	4Q	3138	5000	当期実績＋予想	

3Q	4Q	3096	4400	





前期実績	

3Q	4Q	437	661	当初計画値	

3Q	4Q	396	750	当期実績＋予想	

3Q	4Q	205	500	







利益分解図

				2020年3Q営業利益 ネン エイギョウ リエキ		ERP・AI事業 ジギョウ		ERP事業
の受注損失引当金 ジギョウ ジュチュウ ソンシツ ヒキアテ キン

Yoshimura Kouhei: Yoshimura Kouhei:
グラフ表示上は、受注損失引当金+期初予定粗利		Object Browser事業 ジギョウ		E-Commerce事業 ジギョウ		2021年3Q営業利益 ネン エイギョウ リエキ				２Q受注損失引当金 ジュチュウ ソンシツ ヒキアテ キン		増加分 ゾウカ ブン		３Q受注損失引当金 ジュチュウ ソンシツ ヒキアテ キン

				437		72		(193)		(76)		(26)		212				127		65		193

												確認用 カクニン ヨウ		214

												差異 サイ		(2)

Yoshimura Kouhei: Yoshimura Kouhei:
本差異がテイセンの予定利益か確認が必要				テイセン受注損失明細 ジュチュウ ソンシツ メイサイ

												26期予定粗利 キ ヨテイ アラリ		544

												25期予定粗利 キ ヨテイ アラリ		562

												差額 サガク		-18



																		期初計画 キショ ケイカク

																		粗利比較（25期実績:26期期初予算） アラリ ヒカク キ ジッセキ キ キショ ヨサン



26期期初予算上では、第3四半期累計期間中の粗利は
29,800,432 円
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資産の部 2020/02 2021/02 
3Q 主な増減内容 負債の部 2020/02 2021/02 

3Q 主な増減内容

現金・預金 1,296 1,472 売上代金回収 +319
配当金支払 △143 買掛金 261 121

売掛金 995 469 受注損失引当金 0 195不採算案件の引当金 +195

仕掛品 134 279 仕掛原価+145 その他 762 638

その他 162 128 負債合計 1,024 955

流動資産合計 2,589 2,351 純資産の部

有形固定資産 36 54 オフィス、サーバー改修
+18 資本金 367 367

ソフトウェア 402 542 既存製品のver-up等
+140 剰余金他 1,946 1,991 四半期純利益 +152

配当金支払 △143

投資その他資産 259 315 自己株式 △49 △49

固定資産合計 698 913 純資産合計 2,264 2,309

資産合計 3,288 3,264 負債純資産合計 3,288 3,264

【単位：百万円】

2021年2月期3Q 財務諸表
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System Integrator

【単位：百万円】

2021年2月期3Q セグメント一覧
✓E-Commerce事業は、前年同四半期（9月～11月）で売上高15.0%増、売上総利益率は1.8ポイント上昇

→新型コロナショックより回復し、当初計画値並みに回復。
✓ERP・AI事業は不採算案件の影響で利益が大幅減少。
✓Object Browser事業は新型コロナショックによる需要減退の影響で売上高、利益ともに減少。

売上高 営業利益 売上高 営業利益 売上高 営業利益

E-Commerce事業 613 160 581 134 △5.3% △16.3%
新型コロナにより契約が遅れていた
受注案件がスタートし、売上高及び利益が改善

ERP・AI事業 1,982 73 1,996 △55 0.7% －
売上高は増加したものの、不採算案件の納期延伸によ
り、受注損失引当金が増加

Object Browser事業 567 237 488 161 △13.9% △32.1%
引き続き新型コロナショックによる需要減退の影響を受
けているが、２Q時点より売上高及び利益共に改善

その他
（研究開発費含む）

33 △ 33 29 △ 34 △12.0% － TOPSICは企業の採用活動の減少により契約数が低下

合計 3,197 437 3,096 205 △3.2% △53.1%

事　　業
2020/02 3Q 2021/02 3Q 前年同期比

増減の要因
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売上高
ERP事業
（AI事業除く）

AI事業

営業利益

2021年2月期３Q セグメント別業績（1/3）
単位：百万円単位：百万円

売上高（AISI∀-AD）

営業損益
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System Integrator

Object Browser事業 E-Commerce事業
売上高

営業利益

2021年2月期３Q セグメント別業績（2/3）

単位：百万円単位：百万円 売上高

営業利益
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System Integrator

その他事業 全社

2021年2月期３Q セグメント別業績（3/3）
単位：百万円

営業利益

売上高 売上高

営業利益
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System IntegratorObject Browser事業の事業モデルの転換（1/2）
✓収益モデルの転換により、さらなる売上拡大&高利益事業モデルへ
✓サブスクリプションモデルへの転換により一時的に収益が減少するが、長期的安定収益へのモデルチェンジ

売上高大

ストック

フロー

サブスクリプションモデルへ移行し
売上拡大路線へ転換

主要製品群MAP

売上高小
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System IntegratorObject Browser事業の事業モデルの転換（2/2）
事業モデルをクラウドへ移行のため、SI Object Browser PMの販売方針を以下のようにしております。
2020/02期…クラウドによる販売の強化
2021/02期…200ライセンス以下はクラウドのみの販売とし、200ライセンス超もクラウド主体の展開を計画
2022/02期…クラウドのみの販売へ完全に移行

【統合プロジェクト管理システム】 前期末からクラウド比率4.8%増加
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System Integrator事業別ストックビジネス割合

％

E-Commerce事業 ERP・AI事業 Object Browser事業 全 社

2021年2月期３Qでは、Object Browser事業では５割強まで増加した。
全社でも徐々に増加傾向にあり、今後もさらに増加する方針である。
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System Integrator2021年2月期３Q営業利益増減について

単位：百万円
✓不採算案件のプロジェクトの延伸により、受注損失引当金が195百万円へ増加
✓３Qでは、E-Commerce事業、Object Browser事業共に改善

ERP事業
の利益増

受注損失
引当金計上

E-Commerce事業
の利益増

新規契約の遅れ
による利益減少

コロナショック
による販売高減少
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503

603

753

557

664

503

2019/02 2020/02 2021/02

経常利益

計画値 実績

↗達成率
110.7%

中期経営計画
単位：百万円

*

*2018.4.6に発表した計画値です。 単位：百万円

↘達成率
66.8%

4,000 

4,600 

5,200 

4,066 
4,554 4,400 

2019/02 2020/02 2021/02

売上高

計画値 実績
↗達成率
110.1%

↘達成率
84.6%

↘達成率
99.0%↗達成率

101.7%
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補足資料
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【 名 前 】 梅田 弘之 （うめだ ひろゆき）

【 略 歴 】

１９８０年４月 株式会社東芝 入社

１９８９年８月 ＳＣＳＫ株式会社 入社

１９９５年３月 当社設立 代表取締役社長 就任

社 名 株式会社システムインテグレータ
設 立 １９９５年３月１４日

拠 点
本社（さいたま新都心）、大阪支社（淀屋橋）、
東京営業所（恵比寿）、名古屋営業所（名古屋）
福岡支社準備室（博多）

売 上 高 ４５億５,４２１万円（２０２０年２月期）
証券取引所 東証第一部（証券コード：３８２６）
決 算 期 ２月
役 職 員 数 222名 （2021年1月現在・役員8名含む）

代表者紹介

会社紹介
【梅田著のAI書籍】

21冊執筆
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■事業方針：時代のニーズに合致した自社パッケージソリューションを提供する

事業方針

1996年

Yahoo!JAPANサービス開始

1990年～1999年

Oracle、Sybase、Informix等海外DBメーカーの全盛期

2000年～

2000年問題の発生

海外ERP製品の台頭（SAP等）

2009年

工事進行基準会計の適応開始

2017年～

深層学習の実用化成功（AI）

IT人材不足が社会問題へ（DX化）

パッケージを中心とした
インテグレーションサービスにより高い利益率を実現



15Copyright© System Integrator Corp. All rights reserved.

System Integrator

40.6

45.5 44.0

5.5
6.6 5.0

-10

-6

-2

2

6

10

14

18

22

-20

-10

0

10

20

30

40

50

1期 2期 3期 4期 5期 6期 7期 8期 9期 10期 11期 12期 13期 14期 15期 16期 17期 18期 19期 20期 21期 22期 23期 24期 25期 26期

売上高 経常利益

2006年上場

2014年上場

リーマン・ショックITバブル崩壊

売上【億円】

WS OB OBPM OBDZGR

中期経営計画
Break2018

創業からの業績推移
経常利益【億円】
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System Integrator主要セグメント紹介

<ERP・AI事業＞

<E-Commerce事業＞ <Object Browser事業＞

<その他＞

● 日本初のECパッケージ (Since 1996)
● 1100社以上の実績 (B to C / B to B)

【プログラミングスキル判定サービス】
【 Web対応次世代ＥＲＰ】

● 完全Web対応の統合ERPパッケージ
● 導入実績1200社以上 (コンソーシアム運営)

ディープラーニングを使った
AIに異常検知システム

【設計書ジェネレーター】

● 「ソフトウェア開発のCAD」（特許取得済み）

【データベース開発支援ツール】

● 1万9千社/44万ライセンス導入

【統合プロジェクト管理システム】

● IT企業を中心に200社導入、他業界への拡販開始

「東急ストアネットスーパー（左）」
「SALUS ONLINE MARKET（中央）」
「ギフト日和 by Tokyu Bell（右）」

2019年度
6度目のアワード受賞
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System Integrator主要製品紹介（GRANDIT）

年商1,000億円

年商300億円

SaaS型の提供

PKG+インテグレーション

■ターゲットレンジ 顧客規模

■製品特長
✓中堅・準大手企業を中心に1,200社以上の導入実績

✓国内70社以上のパートナーを持つ高い販売推進力

✓PKG販売+PKG保守の2つの収益モデル
※インテグレーションも同様の収益モデル

■当社の強み
✓開発当初より製品企画の中心として従事

✓豊富なノウハウによる多くの導入、販売実績
※GRANDIT AWARD通算6度受賞

✓利益率の高い独自アドオンモジュールを開発
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System Integrator主要製品紹介（SI Web Shopping）
■ターゲットレンジ

顧客EC事業規模

導入費用

大型ECモール
（amazon、楽天等）

ASP

・オープンソース
・フルスクラッチ

・PKG

事業規模1億円以上⇧
■製品&事業特長
✓日本初のECサイトPKG

✓1,100サイトを超える導入実績

✓強固なセキュリティと高いシステムパフォーマンス

✓EC黎明期より開発している豊富なノウハウ

■導入実績企業
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System Integrator主要製品紹介（SI Object Browser）
■製品&事業特長
✓システム開発における各工程を効率化する支援ツール群

✓「Object Browser」と「 Object Browser ER」の高い市場シェア（導入実績数1.9万社 44万ライセンス）

✓「Object Browser PM」が事業成長のエンジン（導入実績数200社超）

運用テスト製造設計要件定義

■製品の工程網羅マップ ■Object Browser事業の売上構成比

2015 2016 2017 2018 2019

OB PM

事業モデルのクラウドシフトに伴い
一時的に売上成長が鈍化

767740
628619580

47％

53％ 49％

51％ 53％

47％

56％

44％

53％

47％
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System Integrator主要製品紹介（TOPSIC）
■製品特長

✓採用や教育用に利用するプログラミングスキルを可視化、判定するサービス

✓収益モデルは月額のサブスクリプション型モデル

✓現在、リリース開始から2年で累計132契約と順調に推移*2020年10月19日時点

780人 1,377人
第1回目 第3回目
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System Integrator主要製品紹介（AISI∀ Anomaly Detection）
■製品特長

✓ディープラーニング技術を利用し、異常品の判別を行う外観検査システム

✓製造現場における異常品検査オペレーションの自動化を実現

■製品戦略
✓ERP事業で得た業務ノウハウや顧客を共有することで、シナジー効果を狙う

✓製造ラインメーカーやカメラメーカーとの協業により、判別精度の向上へ

Edgeサーバー

検知カメラ
異常検知ライン

Azure IoT 
Edgeベルトコンベア

工場（AISI∀ 判定環境） クラウド（AISI∀ 学習環境）

通知 Azure Function

Azure Files

AI学習環境

Azure 
VM

Azure IoT Hub

デプロイ

学習データ
学習処理

分類器

AI学習データ格納環境

AI学習モデル配信

異常監視端末 異常検知サーバー

エッジコンピューティング

モニタリング

※判別作業の画面
青枠…正常品 赤枠…異常品
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２０１７年２月期 ２０１８年２月期 ２０１９年２月期 ２０２０年2月期 ２０２１年２月期
予想 ※

１ 株 当 た り
配 当 金 ※ ４．０円 ９．５円 １６．０円 １３．０円 １0．０円

配 当 性 向 ３２．３％ ３０．４％ ３０．６％ ３１．２％ ３1．7％

✓業績連動型の配当
✓配当性向３０％を目標水準としています。

配当方針

0.0
5.0

10.0
15.0
20.0
25.0
30.0
35.0
40.0

2007/2 2008/2 2009/2 2010/2 2011/2 2012/2 2013/2 2014/2 2015/2 2016/2 2017/2 2018/2 2019/2 2020/2 2021/2

（予想）

1.0

株主還元

※2021年2月期予想値は、2020年8月21日に発表した「受注損失の発生及び業績予想の修正並びに配当予想の修正に関するお知らせ」配当予想数値となります。

株主優待 ✓6ヶ月保有を条件に保有株数に応じて、新潟県産の新米を年1回贈呈
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子育て、介護支援
 「埼玉県あったか子育て企業賞」
 「多様な働き方実践企業」ゴールド認定
 「子育てサポート企業（プラチナくるみん企業）」認定

育児休業社員の復職率 100％
育児休業および育児在宅勤務実績

女性29名 男性26名
*累計取得者数

働き方改革
 埼玉県主催「第13回さいたま輝き荻野吟子賞」受賞
 平成29年度「テレワーク先駆者百選」（総務省）

有給取得率 79.2%
法定外平均残業時間 5.9時間/月
定着率：96.0% ※2019年度実績

テレワーク活用率 100％

【県知事と記念写真】

働く環境への取り組み
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System Integrator

※本資料掲載の情報・画像など、すべてのコンテンツの無断複写・転載を禁じます。

将来見通しに関する注意事項
本資料は投資家の皆様への情報提供のみを目的としたものであり、投資勧誘を目的としたものではありません。
本資料に記載されている計画、見通し、戦略につきましては、作成時点において入手可能な情報に基づく将来に関する見通しであり、
様々な不確実性が内在しています。実際の業績は経営環境の変更等によりこれら見通しと大きく異なる可能性があります。

株式会社システムインテグレータ
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