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株式会社ユイット・ラボラトリーズ子会社化サマリー

課題・目的・シナジー概要

■ ﾕｲｯﾄ・ﾗﾎﾞﾗﾄﾘｰｽﾞの株式１００％を取得、子会社化

■ ２０２２年７月期連結業績への影響

ユイット・ラボラトリーズの取得日は２０２２年４月を

予定しており、２０２２年７月期への影響は軽微と見込む
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株式取得

実行日
２０２２年４月１日（予定）

株式取得

コスト

８億６０百万円

※株式取得価格

取得資金の

調達方法

手元現預金＋借入（検討中）

※資金ポジション、レバッレッジ効果検討

課題
OEMでの委託製造は、発注ロット・リードタイムが

ボトルネック

目的

・ 小ロット・多品種の新製品を

スピーディな開発、上市が可能。

・ IPO時の資金使途：新工場建設の代替

・ 工場建設、稼働までの期間を短縮（約１．５年短縮）

・ 人員採用、稼働に係るリスクを軽減

・ 国内販売網（売上高）の獲得

シナジー

・ 委託製造の内製化

・ 化粧品・医薬部外品製造ライセンスと

ノウハウの獲得

・ 価格帯の異なるブランド獲得による

販路、客層の拡大
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株式会社ユイット・ラボラトリーズ会社概要

ビジネスモデル

会社概要

■ 創業からの経緯
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■ 卸売り事業（主力ブランド）

・リスブラン ４０年以上にわたり販売している

スキンケア化粧品。全国約1,000

店舗の取扱店舗へ卸売販売。

・OEM事業 スキンケア製品を中心にOEM製造

1977年 ㈱リスブラン創立

2011年
ニッスイグループの製薬会社である

日水製薬㈱へ吸収合併、化粧品部門となる

２０１６年
日水製薬よりニッスイファルマ・コスメ

ティックス㈱として分社化

２０１７年７月 ㈱千趣会により完全子会社化

２０１７年9月 ㈱ユイット・ラボラトリーズへ社名変更

■ 事業内容

化粧品・医薬部外品製造卸売販売、OEM事業

■ 企業規模

２０２１年１２月期 売上高 ７１７百万円

総資産 ８５８百万円

純資産 ７２７百万円

■ 八ヶ岳工場

豊かな自然環境に恵まれた山梨県北杜市に位置しており、

敷地内から直接汲み上げた天然水を製品のベースとして

使用する化粧品・医薬部外品工場。
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株式会社ユイット・ラボラトリーズの役割

4

委託先の製造ラインを抑える必要があり

生産ロット・リードタイムに制限がかかる

外注でのデメリット

保管コストが発生する

製

品

開

発

保

管

販

売

配

送

製

造

委

託

当社グループにおいて、製品開発と販売を除いて、

外注していた「製造委託」「保管」機能を補完
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・当社が展開しているスキンケア

化粧品、サプリメントは中・高価格帯

・「リスブラン」はじめ中・低価格帯スキン

ケア化粧品による販路・客層の拡大

得られるシナジー
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外注費の削減

スピード感のある

製品開発

4つの
シナジー

資金の節約・稼働

リスク等の効率化 価格帯の異なる

化粧品ブランド

・現在、当社製品は全て委託製造

・製造の一部内製化により、外部流出していた

製造委託費を内製化することによるコスト削減が可能

・委託製造であることによる

ロット制約、製品完成までのリードタイム短縮が可能

・小ロット、多品種の試作が可能となり、

スピード感を持った製品上市が可能

・IPO時の工場設立資金は20億円、

株式取得により８億６０百万円で子会社化

・工場設立まで、又、設立後稼働までの時間短縮

・製造ライセンスおよびノウハウ取得、

人員採用での稼働までのリスク解消
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◼ 現状 ： 高価格帯（プレミアム）、中価格帯の化粧品・サプリメントのブランドラインナップ

◼ 今後 ： 上記ラインナップに加え、中・低価格帯で販路・客層の拡大

透明感・ツヤシリーズ目元ケアシリーズエイジングケアシリーズ

<現状のラインナップ>

化粧品
（主にスキンケア）

サプリメント

高価格帯

平均売価10,000円以上

サロン専売ブランド

中・高価格帯

平均売価5,000円以上

BtoCブランド

今後のブランド展開
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中・低価格帯

平均売価３,000円

BtoCブランド

スキンケアシリーズ

<今後のラインナップ>
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免責事項

◼ 本資料は当社の企業説明に関する情報提供を目的としたものであり、当社が発行する有価証券の投資を勧誘する目

的で提供されるものではありません。

◼ 本資料には、当社に関連する見通し、計画、目標などの将来に関する記述がなされています。これらの記述には、「予

想」、「期待」、「意図」、「可能性」やこれらの類義語が含まれることがありますが、これらに限られるものではありませ

ん。これらの将来に関する記述は、当社が現在入手している情報をもとに、本資料の作成時点における当社の判断に

基づいて記載したものであり、また、一定の前提（仮定）の下になされています。そのため、これらの記述または前提

（仮定）は、様々なリスクや不確定要素に左右され、実際の結果はこれと大幅に異なる可能性があります。したがって、

これらの将来に関する記述に全面的に依拠することのないようご注意ください。

◼ なお、本資料における記述は本資料の日付（またはそこに別途明記された日付）時点のものであり、当社は、それらの

情報を最新のものに随時更新するという義務も方針も有しておりません。また、本資料に記載されている当社以外の

企業等に関する情報は、公開情報または第三者が作成したデータ等から引用したものであり、かかる情報の正確性・

適切性等について、当社は何らの検証も行っておらず、また、これを保証するものではありません。

【問い合わせ先】

株式会社アクシージア（証券コード：4936）

管理部
E-mail：axxzia-ir@axxzia.co.jp
URL   ：https://axxzia.co.jp/
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