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IT営業アウトソーシング事業サマリー&トピックス
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引き続き、積極的な採用と新規配属に尽力

【IT営業アウトソーシング事業】

✓ 第２四半期の過去最高を更新する128名の派遣人数を達成

✓ デジタルマーケティング等により派遣取引先２社(東証プライム上場・グループ
企業)増加。派遣取引社数は25社に増加

✓ 第３四半期までに採用した42名のうち、既に23名が派遣・業務請負で稼働中、今後

も続々と派遣予定

✓ 第４四半期においても採用の前倒しを実行し、今期累計50名超の採用を計画

採用人数

28名 42名

派遣取引社数

23社 25社

派遣人数

122名 128名

左側記載：第２四半期末 右側記載：第３四半期末
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ヘルスケアビジネス事業サマリー&トピックス
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【ヘルスケアビジネス事業】

✓ ヘルスケア分野への新規参入・事業拡大を目指す大手IT企業に対する市場調査やプロ

モーションの支援が堅調
✓ 当社が運営受託しているヘルスケア関連施設「ATCエイジレスセンター」で介護ロボッ

ト相談窓口を設置し、介護に関わるIoTやRT、介護施設のICT化支援の展示

拡充を推進

ヘルスケアDXの実現に向けた取組みを推進

【事例：NEC（日本電気株式会社）】
リモート機能訓練支援サービスのモニター企画支援

（当社介護レク広場内特設WEBページより）

【事例：ATCエイジレスセンター（当社運営受託施設）】
介護ロボット相談窓口設置

（ATCエイジレスセンターWEBページより）
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営業アウトソーシング事業 採用人数推移

2020年9月 2021年9月 2022年9月

第１四半期 第２四半期 第３四半期 第４四半期 第１四半期 第２四半期 第３四半期 第４四半期 第１四半期 第２四半期 第３四半期 第４四半期

4 17 10 4 1 1 3 25 7 21 14 －

（単位：人）
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今期累計
50名超

を採用予定

今期累計実績42名

旺盛な需要に対応し、中長期的成長を見据えた採用の前倒しを実行
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売上高（百万円）

（年）
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※2022年売上高については2022年9月期予想値

※2022年派遣人数については2022年９月期第３四半期末実績値

派遣人数(人)

売上高 派遣人数推移

派遣人数と売上高には強い相関性
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通期予想

引き続き、旺盛な需要に対応し、中長期的成長を見据えた採用の前倒しを実行
かつ、前回修正予算に向けて取組みを強化

（単位：百万円）
2022年9月期
（予想）

2022年9月期
第３四半期累計

進捗率（％）

売上高 1,132 841 74.3%

IT営業アウトソーシング事業 965 717 74.3%

ヘルスケアビジネス事業 167 124 74.6%

営業利益 43 44 103.2%

経常利益 45 46 103.8%

当期純利益 30 31 105.1%

通期予想
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今後の取組み（IT営業アウトソーシング事業）

ソリューション事業では、中堅・中小企業のDX化をより一層促進すべく、企業
の理想的なネットワークを実現する新サービス「BCC managed cross（ビー
シーシーマネージドクロス）」（通称、BM X（ビーエムクロス））を2022年
4月に提供開始。世界的な半導体不足の影響が少ない「BM X」により新たな顧
客需要の獲得を目指す。

第２四半期より IT営業アウトソーシング事業のWEBサイトをリニューアル。
ホワイトペーパーも活用し、営業アウトソーシング事業を中心に新規顧客の開拓強化
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営業アウトソーシング事業では、旺盛な需要に応えるため、派遣人材の採用の前
倒しを実施

旺盛な需要のもと中長期的成長を見据え、採用を前倒し

デジタルマーケティングによる新規顧客の開拓

新サービス「BCC managed cross」の販売拡大
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出資やM&Aも含めたパートナー戦略でヘルスケアDXに向けた取組みを推進
● 「大阪・関西万博活性化投資事業有限責任組合」への出資
＊2022年4月13日リリースご参照

●医業向けに ITサポート、ソフトウェア・ウェブサイト開発、オンライン配信
サポートを提供するジーワン株式会社への出資
＊2022年5月23日リリースご参照

新規事業の創出を進めて、ビジネス・クリエイティブ・コーポレーション
（BCC：Business  Creat ive  Corporat ion）へ

今後の取組み（ヘルスケアビジネス事業、全体）

資本業務提携及びM&Aの推進

ビジネス・クリエイティブ・コーポレーションへ
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当社からのメッセージ

シニアプラットフォームを活用し、
大手 IT企業とのネットワークを生かし、

ヘルスケアDXを構築します。

年を重ねても住み慣れた場所で
より豊かな生活を送れる社会を実現するために。
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本発表において提供される資料ならびに情報は、いわゆる「見通し情報」（forward-looking 

statements）を含みます。これらは、現在における見込み、予測及びリスクを伴う想定に基づ

くものであり、実質的にこれらの記述とは異なる結果を招き得る不確実性を含んでおります。

それらのリスクや不確実性には、一般的な業界並びに市場の状況、金利、通貨為替変動といっ

た一般的な国内及びに国際的な経済状況が含まれます。

また、本資料に含まれる当社以外に関する情報は、公開情報等から引用したものであり、かか

る情報の正確性、適切性等について当社はこれを保証するものではありません。

将来の見通しに関する注意事項
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