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 2022 年 10 月 17 日 

各 位 

会 社 名 株 式 会 社 コ コ ペ リ 

代表者名 代 表 取 締 役 C E O 近 藤  繁 

（コード番号：4167 東証グロース） 

問合せ先 執行役員コーポレート事業部 

ゼ ネ ラ ル マ ネ ー ジ ャ ー 
馬庭 興平 

TEL. 03-6261-4091 

 

株式会社ジオコードとの業務提携に関するお知らせ 

 

 当社は、2022年10月７日付で株式会社ジオコード（本社：東京都新宿区、代表取締役社長：原口 大輔、

以下「ジオコード」）とパートナー契約を締結し、業務提携を開始することを決定致しましたので、下記の

とおり、お知らせいたします。 

 

記 

 

１．業務連携の目的・概要 

 当社は、中小企業向け経営支援プラットフォーム「Big Advance」の開発・運営等を行っており、全国の

地域金融機関とのパートナーシップを活かし、日本のあらゆる企業活動のDX（デジタルトランスフォーメー

ション）の実現と、中小企業にとって欠かすことのできないビジネスプラットフォームになることを目指し

ております。「Big Advance」は、2018年のリリースから順調に拡大を続けており、全国83の金融機関に導入

され、７万社を超える中小企業に活用いただいています。 

ジオコードは、オーガニックマーケティング（SEO対策とWebサイト制作を融合、発展させたサービス）と

Web広告運用を中心としたWebマーケティング事業と、クラウド業務支援ツールを活用したクラウドセールス

テック事業を展開しております。クラウドセールステック事業で提供するクラウド勤怠管理ツール「ネクス

トICカード」については、2012年のサービス開始以降600社以上に導入いただき、企業の業務効率化や生産

性向上に貢献しております。 

 当社の経営支援プラットフォーム「Big Advance」とジオコードの勤怠管理ツール「ネクストICカード」

とをシステム連携させ、「Big Advance」利用企業がジオコードの勤怠管理ツール「ネクストICカード」をシ

ームレスに利用できる機能を提供いたします。 

当社は、オープンプラットフォーム化を通じ、中小企業向けに強みを保有している外部サービスと機能連

携を進めており、本業務提携により、中小企業の業務効率化や生産性向上のニーズに応えてまいります。 
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２．業務提携の相手先 

（１） 名 称 株式会社ジオコード 

（２） 所 在 地 東京都新宿区新宿四丁目１番６号 

（３） 代 表 者 代表取締役社長 原口 大輔 

（４） 事 業 内 容 Web マーケティング事業、クラウドセールステック事業 

（５） 資 本 金 352 百万円（2022 年８月 31 日時点） 

（６） 設 立 年 月 日 2005 年２月 

（７） 大 株 主 及 び 持 株 比 率 株式会社ディーグラウンド 38.14％ 

原口 大輔                 23.75％ 

（８） 上 場 会 社 と 

当 該 会 社 の 関 係 

資 本 関 係 該当事項はありません。 

人 的 関 係 該当事項はありません。 

取 引 関 係 該当事項はありません。 

関連当事者への該当状況 該当事項はありません。 

（９） 最近３年間の財政状態及び経営成績 

 決算期 2020 年２月期 2021 年２月期 2022 年２月期 

 純 資 産 額 298 百万円 1,007 百万円 1,146 百万円 

 総 資 産 額 1,151 百万円 1,695 百万円 1,966 百万円 

 １ 株 当 た り 純 資 産 額 145.40 円 392.12 円 437.25 円 

 売 上 高 2,968 百万円 3,040 百万円 3,453 百万円 

 経 常 利 益 155 百万円 174 百万円 196 百万円 

 当 期 純 利 益 109 百万円 111 百万円 132 百万円 

 １株当たり当期純利益 52.25 円 51.04 円 51.49 円 

 １ 株 当 た り 配 当 額 ― ― ― 

 

３．業務提携の日程 

（１）契約締結日：   2022年10月７日 

（２）業務提携開始日：2022年10月17日 

 

４．今後の見通し 

 2023 年３月期における当社の業績に与える影響は軽微であると考えておりますが、今後、当社の業績に重

要な影響を及ぼすことが明らかになった場合には、速やかにお知らせいたします。 

 

以上 


