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2023 年１月 19 日 

各  位 

 

会 社 名 株 式 会 社 ひ ら ま つ 

代表者名 代表取締役社長兼 CEO 遠 藤 久 

（コード番号  2 7 6 4   東証プライム） 

問合せ先 取 締 役 C F O 北 島 英 樹 

（ T E L ：  0 3  -  5 7 9 3  -  8 8 1 8 ） 

 

 

月次速報（単体）に関するお知らせ 
 

2023 年１月度の月次業績（単体）速報について、以下のとおりお知らせいたします。 

 

 
 

 

 

 

レストラン事業 

レストラン事業の売上高は 641 百万円（既存店前

年同月比＋13.0％）と大きく伸長し、レストラン事

業における今期の月次売上高として最高額を記録い

たしました。飲食店が最も賑わうクリスマスシーズ

ンに向けて、10 月よりレストラン全店にてクリスマ

スコースの予約受付を開始し、各店のシェフが趣向

を凝らしたクリスマスメニューを企画して、お客様

をお迎えする準備を着々と進めて参りました。23 日

（金）24 日（土）25 日（日）においては、ほぼ全店

がランチ営業もディナー営業も満席に近い状態とな

り、お客様もスタッフも久し振りの賑やかなクリス

マスを共に楽しむことができました。 

コロナ前のレストラン予約状況と比較をすると、

大人数のパーティー開催数はまだまだ戻ってきては

おりませんが、20 名以下の小人数グループの利用は

各種施策によって増加傾向となっております。特に

旬の白トリュフを贅沢に使用した高単価な特別コー

スや、高価格帯ワインのグラス販売は引き続き人気

が高く、前年同月と比較すると飲料売上も含め顧客

単価が大幅に向上しております。 

1 月以降も旬の黒トリュフをふんだんに使用した特

別コースや新年会プラン等をご用意しております。 

全社合計 

12 月度における全社合計売上高は 1,252 百万円（既

存店前年同月比＋15.5％）となり、月次売上高として

は歴代２位、12 月度の売上高としては歴代１位の売上

高を記録いたしました。新型コロナウイルスの感染者

が増加の一途を辿る状況の年末商戦ではありました

が、３年振りに行動制限の無い年末という市場背景も

あり、外食需要や国内旅行需要が衰えることはなく、

すべての事業において前年同月の売上高を大きく上回

る結果となりました。 
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注）１．各数値につきましては、速報値のため確定値と異なることがあります。 

（監査法人の監査は受けておりません） 

２. 上記数値は株式会社ひらまつ単体の数値であり、連結数値ではありません。 

３．各月の数値は百万円未満を四捨五入しております。 

４．開業より 15 か月経過した店舗を既存店とします。 

 

以 上 

ホテル事業 

ホテル事業の売上高は 372 百万円（既存店前年同

月比＋18.1％）と大きく伸長いたしました。新型コ

ロナの影響がまだまだ収束しない中においても、全

国旅行支援による後押しも影響し、国内旅行需要は

衰えることなく、各ホテル共に引き続き高い稼働率

となりました。大晦日には各ホテルがそれぞれ趣向

を凝らした新年を迎えるカウントダウンイベントな

どを実施し、お客様とホテルスタッフが一体となり

大いに盛り上がりました。 

特に仙石原では、リピーターのお客様のご利用が

増えていることに加え、インバウンドのお客様が少

しずつ戻り始めており、引き続き好調を維持してお

ります。また、宜野座では、沖縄エリアが閑散期と

なる中、冬季の新たな試みとして敷地内イルミネー

ションの設置や、クリスマス期間限定のバーラウン

ジ設置などの施策により高い稼働率を維持すること

ができ、今後冬季における閑散期対策として期待を

持てる結果となりました。 

1 月以降については全国旅行支援後の国内旅行需 

要減や引き続き新型コロナの影響も続くことなどが

予想されるため、今まで以上に中国を中心としたイ

ンバウンドの動向、そして今後の観光需要の状況を

しっかりと捉え、ホテル毎に適時適切な施策を展開

してまいります。 

ブライダル事業 

ブライダル事業の売上高は 220 百万円（既存店前年

同月比＋19.8％）と大きく伸長いたしましたが、４ヶ

月連続で婚礼直前の新郎新婦または親族の新型コロナ

ウイルス感染による婚礼の延期が発生し、12 月も２件

の婚礼が挙式直前で延期となりました。今まで積み重

ねてきた各種施策の効果として、婚礼の料飲単価は高

い水準を維持しております。特に 12 月はソムリエによ

るワイン以外の冬季限定のホットドリンクの提供など

も実施いたしました。その結果、７割の店舗において

婚礼の飲料売上が前年同月を上回る結果となりまし

た。 

また、12 月は都内のレストランで２組のカップルが

「バウ・リニューアル・セレモニー」を実施してくだ

さいました。「バウ」は「誓い」、「リニューアル」

とは「更新」という意味で、ご夫婦の結婚記念日や家

族の節目などに改めてお互いへの愛を誓い、絆を確か

め合う欧米では古くから根付いたセレモニーです。ひ

らまつウエディングは婚礼後のお客様にも魅力的なプ

ランをご提案し、お客様の生涯における提供価値を引

き続き高めてまいります。 


