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Ascentech K.K.

アセンテック株式会社 会社概要

4

アセンテック株式会社 （Ascentech K.K.）

設立: 2009年2月2日

本社: 東京都千代田区神田練塀町３

社員数(連結): 88(163)名 （2024年7月31日時点）

役員: 取締役会長 佐藤 直浩

代表取締役社長 松浦 崇

社外取締役 萬歳 浩一郎※

社外取締役 彭 雅秀※

社外取締役(監査等委員) 松田 英典

社外取締役(監査等委員) 吉井 清※

社外取締役(監査等委員)髙谷 英一※

※ 非常勤取締役

上場市場: 東証スタンダード （証券コード：3565）

事業概要: VDI及びセキュリティに関する製品開発及び

システムインテグレーションサービスの提供

コンサル、設計、構築、保守、運用をE2Eでサポート

経営理念と社名・ロゴ

簡単、迅速、安全に！
お客様のビジネスワークスタイルの変革に貢献する。

ESG への取組みを開示

環境への取組み

（Environment）

持続可能な社会の実現

（Social）

ガバナンス

（Governance）

https://www.ascentech.co.jp/sustainability/environment.html
https://www.ascentech.co.jp/sustainability/social.html
https://www.ascentech.co.jp/sustainability/governance.html
https://www.ascentech.co.jp/sustainability/environment.html
https://www.ascentech.co.jp/sustainability/environment.html
https://www.ascentech.co.jp/sustainability/social.html
https://www.ascentech.co.jp/sustainability/social.html
https://www.ascentech.co.jp/sustainability/governance.html
https://www.ascentech.co.jp/sustainability/governance.html


Ascentech K.K.

はじめに

アセンテック株式会社は

新しいワークスタイル実現に向け

仮想デスクトップ及びセキュリティ製品を

開発・提供することで

社会に貢献してまいります。
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02 2025年1月期 第2四半期 決算報告

 Financial Statement



Ascentech K.K.

2025年1月期 第2四半期決算 エグゼクティブサマリー

1

2

3

4

5

大幅増収、増益を達成

第2四半期累計期間の売上57.5億円（昨年対比72.1%増）、経常利益4.7億円（昨年対比24.1％増）

大幅な増収、増益を達成

過去最高のストックビジネスの受注・売上

自営保守サービスの増加、およびM&Aした株式会社ワンズコーポレーション、株式会社エスアイピーも堅調に推移し、

過去最高のストックビジネスの受注と売上を達成

仮想デスクトップ事業領域好調

第1四半期に続き、第2四半期も複数の大型案件を受注し、仮想デスクトップ事業領域は好調を維持

仮想デスクトップ事業領域の第2四半期累計期間の売上45.0億円（昨年対比93.8%増）となり大幅増

為替への対応

年初来の円安に対応するため、受注時にリスクヘッジのための為替予約を実施し、営業外利益として2.2億円の為替差益

を計上。さらに、社内レートも毎月見直し、円安に柔軟に対応

※2024年1月期第3四半期から連結決算に移行いたしました。前年度実績は個別決算のため
同等の比較とはなりませんが、参考値として昨年対比の数字を表示いたしました。

業績予想の上方修正

好調な上期に加え、下期の状況も加味し、通期の業績予想を上方修正。

売上100.0億円（従来予想比20.0億円増)、経常利益9.5億円（従来予想比1.0億円増）

7



Ascentech K.K.

2025年1月期 第2四半期 売上・経常利益

32.02 33.93 30.59 33.41

57.50

59.8 64.8 62.1 62.2 

80.0 

2021 /1 2022 /1 2023 /1 2024 /1 2025 /1

期初通期
予想

3.52 3.97 3.66 3.81 
4.74 

6.31
7.14 

6.17 
7.02 

8.50 

2021 /1 2022 /1 2023 /1 2024 /1 2025 /1

経常利益推移（億円）売上推移（億円） 期初通期
予想

通期

Q2

通期

Q2Q2

通期
通期

Q2 Q2

通期 通期 通期 通期

Q2 Q2 Q2 Q2

4,600

355

460

315

23.72

2025/1期
期初Q2予想

（連結）

5,750

241

474

325

24.53

2025/1期
Q2実績
（連結）

売上高

営業利益

経常利益

当期純利益

１株当たり
当期純利益(円)

(百万円)

72.1％

△22.8％

24.1％

26.2％

26.1%

参考
前年比

71.9％

32.4％

55.8％

56.2％

56.2%

期初通期予想
進捗率

売上
構成比

100%

4.2％

-

5.7％

8.2％

3,341

312

381

258

19.45

2024/1期
Q2実績参考

（単体）

増収、経常利益増益を達成

Q2経常利益
4.74億円

前年同期比+24.1%

Q2売上
57.50億円

前年同期比+72.1%

Q2
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Ascentech K.K.

6,315

事業領域別売上推移

■仮想デスクトップ ■クラウドインフラ ■クラウドサービス

事業領域 ／ 製品・サービス ストックビジネス 自社製品 自社サービス

■ 仮想デスクトップ 

仮想化ソフトウエア(Citrix、Vmware等)

シンクライアント端末(Atrust、Dell等)

Resalio Lynxシリーズ  

プロフェッショナルサービス  

■ クラウドインフラ

リモートPCアレイ 

サーバ(HPE, Dell, Lenovo等)

フラッシュストレージ等(HPE-Nimble)

ハイパーコンバージド製品(HPE、Dell、Nutanix)

自営保守(リモートPCアレイ/Quantum等)  

■ クラウドサービス 

Resalio DaaS SS  

Citrix Cloud 

Google Cloud 

22 25 140 308 145 182

1,596 1,688 1,730 1,647 

872 1,064 

4,364 

4,769 
4,444 4,270 

2,323 

4,503 

2021/1 2022/1 2023/1 2024/1

今回通期
予想

10,000

6,484
5,982

(百万円)

5,750

2024/1
Q2実績

2025/1
Q2実績

6,226

28.5％増

全事業領域で増収を達成

官公庁、民間の複数の大型案件により、仮想デスクトップ領域の売上が拡大

3,341

9

60.6％増

2025/1
今回通期
予想

期初通期
予想

8,000



Ascentech K.K.

ストック収入 受注ベース
(繰延等により将来売上計上されます）

ストック収入 売上ベース
（その年度の売上）

11.1% 13.7% 18.8% 22.3% 17.0%

Q2

356

Q2

438

Q2

526

Q2

715

1,075

Q2

297

Q2

437

Q2

518

Q2

708

977475 465 

738 
668 

367 
448 

670 
680 

0

500

1000

1500

2000

2500

2021/1期 2022/1期 2023/1期 2024/1期 2025/1期 2021/1期 2022/1期 2023/1期 2024/1期 2025/1期

通期
903

通期
831

通期目標
2,150

通期
664

通期
885

通期
1,188

通期目標
2,150

(百万円)

50.4％増

通期
1,264

通期
1,388

(百万円)

(ストック売上の総売上に占める割合)

ストックビジネスは堅調に拡大

Q2 Q2

通期
1,383

38.1％増
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Ascentech K.K.

2025年1月期 業績見通し KPI

2025/1通期予想 上期実績

ストックビジネス 受注額（百万円） 2,150 1,075

ストックビジネス 売上額（百万円） 2,150 977

Resalio Lynx 累計契約ID数 120,000 106,993

リモートPCアレイ累計出荷数（シャーシ) 1,250 1,113

KPI目標

➢ KPIとして、上記４項目を四半期毎に、決算短信補足資料にて実績を開示

➢ ストックビジネスは、自営保守サービスや子会社のプロフェッショナルサービスが増加

➢ Resalio Lynxは、大手の契約数を維持し、新verにて金融機関と自治体で増やす方針

➢ リモートPCアレイは、自治体のみならず民需においても、大型案件が増え拡大

※ストックビジネスの通期予想数値には、新たに連結子会社となる株式会社ワンズコーポレーション及び株式会社エスアイピーのストックビジネス

 の金額を含めております。
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業績予想の修正について
Revision of Financial Forecast



Ascentech K.K.

2025年1月期 通期業績予想の修正に関するお知らせ

複数の大型案件を受注した好調な上半期に加え、下半期も仮想デスクトップ事業領域
が好調との見込みから、売上高、経常利益を上方修正

売上高
(百万円)

営業利益
(百万円)

経常利益
(百万円)

親会社株主に
帰属する
当期純利益
(百万円)

１株当たり
当期純利益

(円)

期初発表予想(A) 8,000 745 850 580 43.68

今回発表予想(B) 10,000 717 950 650 48.96

増減額(B-A) 2,000 △28 100 70 ー

増減率(%) 25.0 △3.8 11.8 12.1 ー

ご参考 前期実績
(2024年1月期通期)

6,226 607 702 480 36.21
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Ascentech K.K.

2025年1月期 連結業績予想に対する進捗率

33.93 30.59 33.41

57.50 57.50

64.8 62.1 62.2 

80.0 

100.0 

2022 /1 2023 /1 2024 /1 2025 /1 2025 /1

今回通期
予想

3.97 3.66 3.81 
4.74 4.74 

7.14 
6.17 

7.02 
8.50 

9.50 

2022 /1 2023 /1 2024 /1 2025 /1 2025 /1

経常利益推移（億円）売上推移（億円） 今回通期
予想

通期

Q2

通期

Q2
Q2

通期

期初通期
予想

Q2
Q2

通期 通期 通期

期初通期
予想

Q2 Q2 Q2

Q2

10,000

717

950

650

48.96

2025/1期
通期予想

5,750

241

474

325

24.53

2025/1期
Q2実績

売上高

営業利益

経常利益

当期純利益

１株当たり
当期純利益(円)

(百万円)

60.6％

18.1％

35.3％

35.2％

35.2%

今回通期予想
前年比

57.5％

33.6％

49.9％

50.1％

50.1%

今回通期予想
進捗率

売上
構成比

100%

4.2％

-

5.7％

8.2％

6,226

607

702

480

36.21

2024/1期
通期実績参考

前年対比 売上60.6％増 経常利益35.3％増

Q2経常利益
4.74億円

前年同期比+24.1%

Q2売上
57.50億円

前年同期比+72.1%

Q2
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04 マーケティングハイライト 

Marketing Highlight 



Ascentech K.K.

自治体向けプロモーション

自治体向け
イベントに出展1

地域×Tech九州

DISICT EXPO in 関西

DISICT EXPO in 札幌

自治体DX推進フェア宮崎

株式会社デンサン主催の

イベントに出展

自治体ICT専門誌J-LIS

に広告掲載

全自治体に配布

地方有力パートナー
と協業推進2 3 自治体向け専門誌

J-LISに広告掲載
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Ascentech K.K.

リモートPCアレイ 官公庁・地方自治体導入状況（2024年8月現在）

(導入事例公表済)

(導入事例公表済)

ご導入済 41 自治体
落札済 0 自治体
ご検討中265自治体

リモートPCアレイ  
民間企業導入に加え、官公庁・
地方自治体での導入検討が進捗

(導入事例公表済)

(導入事例公表済)

女川町様
佐賀市役所様

東京たま広域資源循環組合様
(導入事例公表済)

ひたちなか市様
(導入事例公表済)

多摩市役所様

横瀬町様

(導入事例公表済)

佐伯市役所様
17



Ascentech K.K.

金融機関向けプロモーション

金融機関専門誌
広告掲載1

金融機関向け専門誌に

アセンテックソリューション３製品

の広告を掲載

金融機関向けFITフォーラム

福岡にて講演実施

迫る2025年10月の

Windows10サポート終了！

金融機関向け
イベントへ出展

金融機関の利用
シーンを発信2 3

18



Ascentech K.K.

全国キャラバン

全国4都市（札幌、盛岡、東京、大阪）でリアルセミナーとして開催

19
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Business Strategy



Ascentech K.K.

成長に向けた事業戦略

自社製品
研究開発の
拡大

ストック
ビジネスの
拡大

◼ クラウドサービス関連事業

「SaaS Secure Client」

◼ Resalio Lynx

◼ リモートPCアレイ

◼ Resalio Lynxサブスクリプション

◼ 自営保守

◼ プレミアサポート＆サービス

◼ クラウドサービス

◼ プロフェッショナルサービス

◼ 先進テクノロジーパートナー

◼ セグメントや地域に強みをもつ

販売パートナー

自社製品研究
開発の拡大

１

高収益体質確立に向け、

自社製品・サービスへの研究

開発投資を拡大

戦略的
事業・資本提携の

拡大

戦略的
事業・資本提携

の拡大

3

利益成長と強固な企業基盤

確立に向け、以下ストック

ビジネスを拡大

ストック
ビジネスの拡大

２

事業拡大に向け、国内外の

パートナーとの業務・資本提携を

推進

21



Ascentech K.K.

SaaSアクセス専用クライアント「SaaS Secure Client（SSC）」発表

22

【開発コンセプト】

◆ マルウェア感染を完全に遮断
◆ セキュリティ対策ソフトウェア不要
◆ データ漏洩や盗難を防御

自社製品研究
開発の拡大

1

◆ Microsoft Entra ID対応
◆ USB(ROM型)デバイスブート方式
◆ セキュアブラウザ搭載
◆ セキュアホルダ搭載
◆ デバイス紛失時、無効化機能

↑Ctrlキーを押しながらクリックしてリンク先を表示

【主な機能】

https://www.breakout.co.jp/solution/ssc/ssc.html


Ascentech K.K.
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NVIDIA社GPU搭載「リモートPCアレイ120」導入事例

・・・・・・・・・・・・・・・・・・・

リモートワークステーション
X100台超

製造業のお客様において、NVIDIA社GPU搭載「リモートPCアレイ120」を導入
CAD等の高度なエンジニアリング業務をリモート環境でセキュアに実行

Secured Data Center

リモートPCアレイ120
x10台超

・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・

【導入効果】
◆ 端末にデータを残さないセキュアシステム
◆ ハイパーバイザー不要で短期間で導入
◆ 端末管理をリモートで一元化

【リモートPCアレイ120とは】
◆ 2Uの筐体に10台の高性能物理

ワークステーションを搭載
◆ Core i7-13700E,32GB,NVIDIA T1000

自社製品研究
開発の拡大

1

https://www.ascentech.co.jp/solution/rpa/remotepcarray120.html
https://www.ascentech.co.jp/solution/rpa/remotepcarray120.html


Ascentech K.K.

ストックビジネスの拡大

◼ サブスク型新サービスビジネスの拡大

• Citrix クラウドサービス向けライセンス

• Resalio Lynx 新バージョン

• SaaS Secure Client（SSC）

• Gcore Edge AI サービス

◼ 自営保守サービスの拡大

• リモートPCアレイ保守

• Citrix NetScaler保守

• アセンテックプレミアサポート

◼ プロフェッショナルサービスの拡大

ストックビジネス受注拡大施策

ストックビジネス受注拡大が将来の安定的な成長に寄与

ストック
ビジネスの拡大

2

ストックビジネス受注額

Q2
1,075

24



Ascentech K.K.

将来見通し等に関するご注意事項

本資料に記載されている計画や見通し、戦略などは本書面の作成時点において取得可能な情報に基づく将来の業績に関する

見通しであり、これらにはリスクや不確実性が内在しております。

かかるリスク及び不確実性により、実際の業績等はこれらの見通しや予想とは異なる結果となる可能性があります。

当社が事業環境の説明を行う上で、参考となると考える情報を掲載しております。掲載データについては、調査方法や調査時

期により結果が異なる可能性があります。

本資料に含まれる当社以外に関する情報は、公開情報等から引用したものであり、かかる情報の正確性、適切性等について

当社は何らの検証も行っておらず、またこれを保証するものではありません。

文中に記載している社名・商品名は各社の商標または登録商標です。

25
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