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中期経営計画策定のお知らせ 

『GII Vision 2027 （2025 年 12 月期～2027 年 12 月期）』 
 

 

当社は、2025 年 12 月期から 2027 年 12 月期までの 3 年間の中期経営計画『GII Vision 2027』を新たに

策定し、当社取締役会で決議いたしましたので、その概要につきまして下記のとおりお知らせいたします。 

 

記 

 

1. 中期経営計画の概要 

当社は、経営理念である「最適な市場情報をタイムリーに提供し、社会の発展に貢献する」という使命に基づ

き、「総合市場情報プロバイダーへの進化」をテーマに、2025 年から 2027 年の中期経営計画『GII Vision 

2027』を策定しました。 

急速に変化するビジネス環境において、正確かつ迅速な市場情報が意思決定の成否を左右する重要な要

素となっています。当社はこの社会的要請に応えるべく、主力事業である市場調査レポート事業をさらに強化

するとともに、多様化する顧客の情報ニーズに全方位的に対応できる総合市場情報プロバイダーへの進化を

目指します。 

また、IoT 関連事業については、引き続き当社の成長ドライバーとして位置づけ、IoT デバイスおよび展示会

向け DX ツールの拡販を通じて事業の拡大を図ってまいります。 

 

2. 重点施策 

 中期経営計画においては以下の方針にのっとり、収益の拡大、企業価値の最大化に努めてまいります。 

 

➢ 委託調査事業への注力 

 ニッチ化・多様化する顧客ニーズに対応し、高単価案件の獲得を目指します。専任担当者が柔軟で迅

速なサポートを提供するとともに、提携調査会社を新たに開拓することで、調査対応の範囲拡大にも努め

てまいります。また、顧客企業の海外進出に係る実務を支援するサービスについても提供を検討していま

す。 

 

➢ AI×市場調査商品の拡販 

 生成 AI を活用した市場調査商品の取り扱いを強化し、収益基盤の拡大を図ります。専任チームによる

新商品の開拓や拡販を進め、必要に応じて顧客ニーズを踏まえたカスタマイズにも対応することで、新た

な顧客体験の可能性を開拓します。 

 

➢ 集客・顧客開拓力強化 

 ウェブサイトや顧客データベースを活用し、効率的な顧客獲得を推進します。商品数の増加による検索

エンジン経由の集客強化や、顧客データベースを活用したプロアクティブなプロモーションを実施しま

す。また、セミナーや広告出稿を通じて新規顧客の拡大を目指します。 

 

➢ AI による社内データの活用促進 

 生成 AI を活用し、業務効率化と営業対応力の向上を目指します。AI 検索機能を通じて商品情報を迅



速に活用できる体制を整え、提案力を向上させます。また、効率的なウェブページ作成を実現すること

で、生産性向上と製品ラインアップの拡充を図ります。 

 

➢ 新規事業への投資 

 手元資金を活用した戦略的な出資や M&A を推進し、事業拡大と新たな成長機会の創出に努めます。

これにより、資本効率を高めながら企業価値の向上を実現します。 

 

➢ 次世代を担う人材獲得・育成 

 次世代を担う人材の確保と育成に向け、採用制度や教育制度を引き続き改善してまいります。福利厚

生の充実や職場環境の整備を進め、社員が安心して成長できる体制を構築することで、持続可能な企業

成長を目指します。 

 

➢ 子会社の利益貢献 

 IoT デバイスおよび展示会 DX ツールの提供を通じ、子会社株式会社ギブテック単体での黒字化を

2025 年 12 月期に実現し、連結業績への利益貢献により当社グループ全体の成長を支えます。 

 

3. 株主還元方針 

配当原資確保のための収益力を強化し、中長期的な持続的成長と経営環境の変化に耐え得る経営基盤充

実のための内部留保とのバランスを考慮しつつ、継続的かつ安定的な配当を行うことを基本方針としておりま

す。連結純資産配当率（DOE）6％以上（安定した利益配分の指標）、かつ連結配当性向 40％以上（業績変

動利益配分の指標）を毎期の配当額の目安として利益還元を行ってまいります。 

また、株主の皆様の日頃のご支援に感謝するとともに、当社株式への投資魅力を高め、より多くの皆様に当

社株式を中長期的に保有していただくことを目的に、株主優待制度を設けております。 

当社は、今後も株主の皆様への利益還元を経営の最重要課題の一つと位置づけ、企業価値の向上に取組

んでまいります。 

 

4. 経営数値目標（連結） 

（単位：百万円） 

 2024 年 12 月期 

実績 

2025 年 12 月期 

計画 

2026 年 12 月期 

計画 

2027 年 12 月期 

計画 

売上高 2,749 3,025 3,253 3,524 

市場・技術動向に関

する情報提供事業売

上高 

2,702 2,951 3,137 3,348 

その他事業売上高 

（IoT 関連事業売上

高） 

47 74 116 176 

営業利益 437 479 514 580 

営業利益率 15.9% 15.8% 15.8% 16.4% 

DOE 7.5% 6%以上 6%以上 6%以上 

配当性向 56% 55% 50% 43% 

 

以上 


