
 

 

2025 年 2月 17 日 

各  位 

 

                    会社名  株式会社ビジネスブレイン太田昭和 

                    代表者名 代表取締役社長     小宮 一浩 

                         （コード：９６５８ 東証プライム） 

                    問合せ先 取締役専務執行役員管理本部長 

                                     上原  仁 

                         電話 ０３－３５０７－１３０２ 

 

（変更）「2025 年３月期 第３四半期 決算補足資料」の一部変更について 

 

 

当社は、2025 年２月 13日に開示いたしました「2025 年３月期 第３四半期 決算補足資料」

について下記の通り変更いたします。 

 

記 

1.変更の理由 

2025 年２月 14 日に自己株式立会外買付取引（ToSTNeT-3）による自己株式の取得が終了しま

したので、2025 年２月 13 日に公表いたしました「2025 年３月期 第３四半期 決算補足資料」に

記載の当該事項について、確定値に変更いたします。 

 

2.変更箇所 

 変更箇所には下線＿を付して表示しております。 

 

3.変更の内容 

資料６ページ 自己株買付の実施 

  



 

【変更前】 

 

 
 

 

【変更後】 

 

 
 

以 上 
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１．2024年度 第3四半期ハイライト
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１．2024年度 第3四半期ハイライト
売上収益・事業利益ともに前年同期を大幅に上回る実績を達成
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売上収益

28,291百万円

前年同期比

12.8% ↑

進捗率

72.9%

事業利益

2,197百万円

前年同期比

21.1% ↑

進捗率

71.8%

親会社の所有者に帰属する
四半期利益

1,958百万円

前年同期比

85.5% ↓

進捗率

73.1%
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２．トピックス

• 自己株買付の実施

• 通期業績予想の修正
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自己株買付の実施（2025年2月13日発表）
21.4億円の自己株買付を実施

6

1. ToSTNet-3による自己株買付の実施
① 所得する株式の種類 :当社普通株式
② 取得した株式総数 :620,000株
③ 取得価額の総額 :1,444百万円
④ 取得期間 :2025年2月14日
⑤ 取得の方法:東京証券取引所の自己株式立会外買付取引（ToSTNeT-3）による買付け

2. 「株式付与ESOP」導入に伴う自己株取得の実施
① 所得する株式の種類 :当社普通株式
② 取得価額の総額 :700百万円
③ 取得期間 :2025年2月25日（予定）～ 2025年8月31日（予定）
④ 取得の方法 :株式市場より取得



© Business Brain Showa-Ota Inc.

40,000 39,070 38,800

期初発表予想 8月発表予想 今回修正予想

通期業績予想の修正（2025年1月31日発表）１
事業利益が期初発表予想を上回る大幅増加

7

2,790 

2,400

3,060

期初発表予想 8月発表予想 今回修正予想

• 売上収益については、回復傾向であるものの、第１四半期の未達分をカバーできず

• 事業利益は、品質改善費用の低下や人件費上昇分の売価への反映推進、売上増加に伴う稼働率向上による
利益率改善効果などにより、期初発表値を上回る大幅増加

↓2.3%

売上収益 事業利益

↓0.7%

↓14.0%

↑27.5%

単位:百万円単位:百万円
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通期業績予想の修正（2025年1月31日発表）２
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親会社の所有
者に帰属する

当期利益
当期利益税引前利益営業利益事業利益売上収益

2,3402,3702,8002,4002,40039,070前 回 発 表 予 想 （ Ａ ）

通期
2,6802,7203,5003,0603,06038,800今 回 修 正 予 想 （ Ｂ ）

340350700660660△270増 減 額 （ Ｂ － Ａ ）

14.514.825.027.527.5△0.7増 減 率 （ ％ ）

単位:百万円
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３．2024年度 第3四半期 詳細情報
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受注高・受注残高 四半期推移（会計期間）
当第3四半期の受注活動は好調を維持

10

コンサルティング・システム開発（単位:百万円） マネージメントサービス（BPO）（単位:百万円）

6,639 6,804 
6,309 

5,512 

6,816 

7,607 7,715 

5,471 5,684 
5,821 

4,888 

5,567 

6,501 

6,961 

2403/1Q 2Q 3Q 4Q 2503/1Q 2Q 3Q

受注高

受注残

1,119 
1,541 1,456 

4,291 

2,064 
2,380 2,385 

5,731 
5,405 

4,947 

6,537 
6,001 

5,727 

5,140 

2403/1Q 2Q 3Q 4Q 2503/1Q 2Q 3Q

受注高

受注残

※ 2403期は売却した子会社(MICS,GSX)にかかる金額を除外している
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受注高・受注残高
事業別の概況
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コンサルティング・システム開発事業（前年同四半期比 1,406百万円増 ＋22.3%）

• 通常、第3四半期は第2四半期より減少する。特に当第2四半期は一時的な要因もあり大幅増となっていたが、その
水準を上回る増加であり、第3四半期としては過去数年の中で最大の受注高となった

• 東日本地区のITコンサル、システム開発部門が大きく増加

• インフラ系、産業系の業務管理システムの大口受注が好調

• 新規増加のフレスコ社、BBSマネージドサービス社による受注増 約2億円

マネージメントサービス（BPO）事業（前年同四半期比 929百万円増 ＋63.9%）

• 新規増加のトゥインクル社による受注増 約6億円
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売上収益・事業利益 四半期推移（会計期間）
当第3四半期は、受注好調を受け第2四半期から更に伸⾧、事業利益率も10％を達成した

12

売上収益（単位:百万円） 事業利益（単位:百万円）・ 利益率

8,531 8,457 
8,084 

9,146 
8,738 

9,326 

10,227 

2403/1Q 2Q 3Q 4Q 2503/1Q 2Q 3Q

542 

823 

449 

729 

327 

848 

1,023 

2403/1Q 2Q 3Q 4Q 2503/1Q 2Q 3Q

6.4%
9.7%

5.6%
8.0%

3.7%

9.1% 10.0%
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449

1,375

-286

-363 -29
-46

-163

84 0 1,022

2403Q3 売上増加 人件費増加 外注費増加 募集費増加 研究開発費増加 その他費用増加 子会社取得 子会社売却 2503Q3

事業利益 前年同四半期比較
売上増が事業利益増に大きく貢献している。社内人員のフル稼働により、外注増により売上増加に対応している

13

単位:百万円



© Business Brain Showa-Ota Inc.

セグメント売上高・利益 四半期推移（会計期間）

コンサル・シス開は、引き続き好調であり順調に伸ばしている
マネージドサービスは、新BPOセンターの稼働向上など効率性改善により利益率が回復

14

セグメント売上高（単位:百万円） セグメント利益（単位:百万円）

6,564 6,629 
6,209 

6,474 
6,154 

6,694 

7,285 

2,072 1,920 1,970 

2,774 2,670 2,713 
3,033 

2403/1Q 2Q 3Q 4Q 2503/1Q 2Q 3Q

394 

667 

272 

488 

254 

660 
762 

141 171 173 
255 

82 
178 

258 

2403/1Q 2Q 3Q 4Q 2503/1Q 2Q 3Q

6.0%

10.1%

4.4%

7.5% 4.1%

9.9% 10.5%

6.8%
8.9%

8.8% 9.2%

3.1%

6.6%
8.5%

 コンサルティング・システム開発事業
 マネージメントサービス（ＢＰＯ）事業



© Business Brain Showa-Ota Inc.

コンサルティング・システム開発事業 四半期推移（会計期間）

15

セグメント売上高（単位:百万円） セグメント利益（単位:百万円）

 会計システムコンサルティング及びシステム開発
 金融業界向けシステム開発
 ＰＬＭ支援ソリューション

主力の会計システムコンサルティング及びシステム開発が継続的に拡大している
PLM支援ソリューションが順調に回復した

4,561 
4,889 

4,473 
4,682 

4,504 
4,826 

5,287 

1,498 1,610 1,552 1,432 1,455 1,584 1,582 

227 244 286 
440 292 391 460 

2403/1Q 2Q 3Q 4Q 2503/1Q 2Q 3Q

305 

531 

197 

458 

265 

528 

619 

102 
136 

53 
10 

85 98 94 
18 9 26 

(7) (18)
18 

91 

2403/1Q 2Q 3Q 4Q 2503/1Q 2Q 3Q



© Business Brain Showa-Ota Inc.

コンサルティング・システム開発事業 概況
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• 第２四半期の受注増を受けて売上が大幅に増加した。特に東日本地区の伸びが大きい

• 売上増加に伴い、稼働率の増加や固定費の回収が進み利益率も大きく改善している

• 比較的大口の案件が増えていることも利益率改善の要因になっている

 会計システムコンサルティング
及びシステム開発

• 前期の法規制改定による一時的な需要が減少したことや、高利益率のファンドラップ売上が
一巡しつつあることにより、事業環境は厳しい状況であるため、大きな拡大は期待できない
中で業績維持に努めている

• ファンドラップの機能拡張や証券会社以外の顧客展開など、次の成⾧に向けた施策を展開し
ている

 金融業界向けシステム開発

• 不調プロジェクト対応が前四半期で終息したことにより、大幅に改善した

• 受注環境も改善してきており、安定的に成⾧できる状況になった。今後の拡大には人員確保
が鍵になる

• 稼働も大きく改善した結果、利益率が回復した

 PLM支援ソリューション
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マネージメントサービス（BPO）事業 四半期推移（会計期間）
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セグメント売上高（単位:百万円） セグメント利益（単位:百万円）

 人事給与関連アウトソーシング
 グローバル企業向けアウトソーシング
 外資企業向けアウトソーシング
 オンサイトＢＰＯ

人事給与関連アウトソーシングが復調、グローバル企業向けアウトソーシングが大幅改善
オンサイトBPOはトウィンクル社取得効果により増収、増益

806 
766 759 

1,061 

787 818 

1,021 

499 479 
540 554 548 530 

644 

250 246 270 
339 

271 267 283 

529 

439 463 

855 

1,082 1,082 
1,143 

2403/1Q 2Q 3Q 4Q 2503/1Q 2Q 3Q

129 132 

107 

145 

30 

88 

121 

14 17 

(37)

6 

(28)

3 

67 

8 16 15 

55 

15 18 18 
29 

15 
31 

59 64 70 62 

2403/1Q 2Q 3Q 4Q 2503/1Q 2Q 3Q
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マネージメントサービス（BPO）事業 概況
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• 年末調整業務の売上増等

• 組織再編に伴い内部費用の負担割合を見直したことによる費用増加があるものの、年末調整
業務や新規案件が順調に立ち上がっていることによる稼働率向上、契約改定による利益率改
善、合併に伴う業務整理の進捗等増益要因が重なり、増益となっている

 人事給与関連アウトソーシング

• 大企業向けについては小規模受注から徐々に受託規模を拡大する方針で進めており、売上増
加となっている

• 札幌BPOセンターの稼働率向上、契約改定による利益率改善などにより増益となっている

• 前第3四半期は開発費負担等一時的な要因もあり赤字となっていたことから、相対的に当第3
四半期は大幅増益となった

 グローバル企業向けアウトソー
シング

• 環境に大きな変化なし。順調に推移している 外資企業向けアウトソーシング

• トゥインクルによる増加、売上約630百万円、利益約25百万円 オンサイトＢＰＯ
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（参考）サブセグメント別 売上収益・事業利益

19

2025年3月期第3四半期2025年3月期第2四半期2025年3月期第1四半期
（単位:百万円）

事業利益売上収益事業利益売上収益事業利益売上収益
コンサルティング・システム開発事業

6195,2875284,8262654,504会計システムコンサルティング及びシステム開発
941,582981,584851,455金融業界向けシステム開発
9146018391-18292ＰＬＭ支援ソリューション

-42-4416-107-78-97調整
7627,2856606,6942546,154セグメント計

マネージメントサービス（BPO）事業
1211,0218881830787人事給与関連アウトソーシング
676443530-28548グローバル企業向けアウトソーシング
182831826715271外資企業向けアウトソーシング
621,143701,082641,082オンサイトＢＰＯ

-10-580160-18調整
2583,0331782,713822,670セグメント計

1,02010,3188389,4073368,824合計
3-9110-81-9-87調整額

1,02310,2278489,3263278,737連結
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BBSについて
1967年の創業以来、BBSは日本企業に寄り添い、お客様の「経営」と「会計」を
支えています。

BBSでは『経営会計』に関する「コンサルティング」、「システムインテグレーション」、

「マネージメントサービス(ビジネス・プロセス・アウトソーシング)」を提供し、この３つの

サービスの軸を「BBSサイクル」と定めています。お客様の戦略、計画策定から運用、

定着までの様々なステージにおいて、「BBSサイクル」は効果的・継続的なご支援を

可能にします。

私たちは会計領域を超えた経営会計の専門家として、お客様を支える『総合バック
オフィスサポーター』です。


