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1. 業績ハイライト - Financial Highlights



過去最高の売上高を更新 13期連続増収

業績ハイライト（2025/3） - Financial Highlights（2025/3）

当期純利益
Net Income

82百万円

営業利益
Operating Profit

99百万円

前年同期比：1.9%増 前年同期比：60.4%減 前年同期比：59.0%減

売上高
Net sales

4,154百万円



累計期間実績- Cumulative Period Result

 売上高は、前期比で1.9％増と微増

 売上総利益率は、人件費等の増加に

  より３％減少

 販管費はGRANDITパートナー

加盟料及び上場維持費用等が増加

24/3 25 /3 Ratio
売上高
Net Sales 4,076 million 

yen 4,154 million 
yen 1.9 ％

売上原価
COGS 3,263 million 

yen 3,449 million 
yen 5.7 ％

売上総利益
Gross Profit 813 million 

yen 704 million 
yen △13.4 ％

販売費及び一般管理費
SGA 562 million 

yen 605 million 
yen 7.6 ％

営業利益
Operating Profit 250 million 

yen 99 million 
yen △60.4 ％

経常利益
Profit(Ordinary) 266 million 

yen 115 million 
yen △56.8 ％

当期純利益
Net Income 202 million 

yen 82 million 
yen △59.0 ％



売上高- Sales

（※セグメント間の内部売上高及び振替高反映後数値）

（単位：百万円）

検証事業

開発事業

4,1544,076

1,387

2,689

＋７８

24/3 25/3

6

2,730

1,424

 検証事業は1.5％増加
（対前年同期４１百万円増加）

大型PJ終了に伴う減少があったものの

SIer経由の大型受注を獲得し、前年同期

並みの売上を達成

 開発事業は2.7％増加
（対前年同期37百万円増加）

諏訪センター案件の売上が増加したもの

のセキュリティ案件減少に伴い、対前年

同期比で若干の増加となった。



営業利益- Operating Profit

（単位：百万円）

250

販売管理費

+154 △127

営業利益の減少

 外注費減少等 ＋154

 新卒技術者の案件への投入遅れ

 販売費及び一般管理費増加

 ◆GRANDITパートナー手数料    15

 ◆上場関連費用等増加 17

 ◆営業体制強化に伴う人件費増加  6 

等

24/3 25/3

外注費
減少等

△135

24年新人
人件費
増加分

人員増加・

賃金・手当
アップﾟ

△43

99



当期純利益- Net Income

（単位：百万円）

202 販売管理費

△109

当期純利益の減少

 売上総利益減少 △109

◆ 人員増加及び賃金アップによる人件費増加

◆ 新人及び中途採用技術者増加

24/3 25/3

8

売上総利益

△43
 その他増加 ＋32

◆ 下諏訪町助成金  ＋10

◆ 固定資産売却益       + 7

◆ 法人税・住民税等減少  ＋25

等

その他

＋32
82

 販売費及び一般管理費増加

◆ GRANDITパートナー手数料 15

◆ 上場関連費用等増加 17 

◆ 営業体制強化に伴う人件費増加  6

等



社員数推移- Transition of Employees

 積極的な採用活動を展開

2024年4月 新卒43名採用

経験者採用も継続して実施中

 前期末比での44名増加

過去最大の４００名超体制へ

  採用した技術者には、事業毎に6ケ月間の

    丁寧な技術教育を実施

その後、OJTによる教育を継続実施

 2024年9月に新諏訪センターが稼働開始

     同センターでの採用を進めていくと共に

     ＥＲＰ関連開発にも注力していく

（単位：人）

9

269 274

313

334

377

421
５年間で１５２名（＋５７％）の増員

20/3 21/3 22/3 23/3 24/3 25/3



ビジネスパートナー数の推移- Transition of Business Partners

ビジネスパートナー数（月平均稼働人数）
（単位：人）

安定したビジネスパートナーとの協力体制を構築

52 
65 

51 

82
53 

140 
135 

144 

156

134 

21/3 22/3 23/3 24/3 25/3

192

10

200 196

238

検証事業

開発事業

 新人及び中途採用技術者の増加に伴い、

ビジネスパートナー数が減少

 上場企業との取引をはじめ安定的な

協力体制を構築

 上流工程の受注に対応可能な技術者の

確保と育成を行っていく

 対応技術範囲の拡大を目的とした新規

ビジネスパートナーの開拓を実施中

18７



業績見通し – Earnings forecast



業績見通し（2026/3） - Earnings forecast（2026/3）

4,600

102

79
25 / 3

+10.7%

99

売上高
Net sales

4,154
営業利益

Operating Profit

82
24 /3

+  3.0%

△ 3.7%

売上高の増加

 対前年比10.7％の成長を想定

営業利益の増加

 賃金・手当アップ及び人員増加分

の回収促進

 営業体制強化に伴う販管費の増加

当期純利益の減少

 営業外収益の減少による

（下諏訪町助成金△10）

当期純利益 
Net Income 

（単位：百万円）
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