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質問１
AWSを活用した調査AIエージェントについてサービスイメージ、詳細を教
えていただけますか。

回答１ 下図の通り、システム調査時に発生していた多大なコミュニケーションコ
ストを生成AIを用いて自動化することで調査稼働を大幅に削減することが
可能になります。
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質問２
８月15日付でAIエージェントサービスの本格始動に関するリリースがあり
ましたが、従来のAI事業との違いや業績への影響を教えてください。

回答２ BTMグループでは、これまでも生成AIを利用したDX推進事業に積極的に取
り組んできましたが、昨今のAIエージェント導入ニーズの急速な高まりに
応じて、AIエージェントの開発・提供を加速しています。
AIエージェントとは、複数のAIモデルを組み合わせることで単一モデルで
は困難なタスクを自動実行できるシステムです。AIに関する高度な技術力
を有するヘッドウォータース社との協業の本格化により、すでに複数の企
業でのAIエージェントの実証が進んでいるほか、新規プロジェクトについ
ての取り組みも開始しています。これらの提携効果により、今後さらなる
事業成長を目指してまいります。
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質問３
AI案件に関するリリースがいくつかありましたが、BTM グループとしては、
AI案件についてどのような方針ですか。

回答３ BTMが主にAWSに関する案件を担当し、BTMAIZがAzureに関する案件を
担当する形となっています。BTMグループでAWSとAzureの両案件に対応
できる体制を構築したことで、クラウドサービスの国際シェアの50％以上、
国内企業のうち、大企業と中堅企業の合わせて約10,300社という広い市場
に対してアプローチが可能になっています。

質問４
26年３月期１Qは売上高が前期比＋10.1％の増収に対し、営業利益は前年
同期比▲60.7％で減益となりましたが、どのように評価していますか。

回答４ 26年３月期１Qは、継続的に実施している人材投資による営業人員の強化
やM&A効果によるエンジニアの増員により、受注が伸び増収となりました。
一方で、人材投資や子会社BTMAIZへの先行投資により、利益面では前年同
期を下回りました。
ただし、これらの先行投資は今後の売上増加につながるものであり、引き
続き事業は順調に成長しているものと考えております。
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質問５
進捗率について、１Q時点では売上・利益ともに、25％を下回っています。
これは想定通りの進捗でしょうか。通期の着地に影響はありますか。

回答５ 当社の業績は例年下期偏重となっていることから、現時点では計画に対す
る進捗は順調であると認識しています。利益については、売上増により粗
利も大きく増加したものの、自社エンジニアの増員を目的とした昇給の実
施や、業容拡大に向けた幹部人材・営業・エンジニアの増員に費用を集中
的に投下したため、前年同期比では減益となりました。
この結果、１Q時点の通期予想に対する売上高は21.6％、各段階利益の進捗
率は10％台となりましたが、２Q以降は増収に加え、コストコントロール
も進む見込みであることから、通期予想の達成には影響はないものと考え
ています。

質問６ アカウント数の増加ペースが加速しています。理由を教えてください。

回答６ 積極的な人材投資により、営業人員の安定した獲得・定着に成功している
ことが理由の一つであると考えています。
なお、これらのアカウント数の増加はマッチングの効率化・最適化に繋が
ることから、引き続き増加に向けた取り組みを継続してまいります。

以上
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